Prodej Sjednavani schiizek a hodinek krasy

SJEDNAVAN] SCHUZEK
A HODINEK KRASY

Pravdépodobné mate velmi mnoho vytec¢nych napadii,
Jjak si domluvit hodinky krasy. Zde jsou nékteré dodatecné rady a tipy, jak
dohodnuté hodinky krasy spravné proveést.

Vzor dialogu:

Vytvorte pozitivni interakci Potvrdte vasi schizku
Ahoj (jméno zakaznice), jsem rada, 7e jsem ,Whbornél Uvidime se tedly ve Ctvrtek v pul
/& zastihla domal” sedmé.

- Fokud bys méla zajem o vic pripravkd, mizeme
Rozviiite rozhovor

. ) " 5 u lebe usporadat hodinku krasy s hostitelkou
Jak se mas? Co déti? Skvélél Foslys, nechci dlouho

) o R a lyuz se nynimuzes tesit na dérek nebo slevu

zdrZovat, ale chtéla jsem Ti dat védet, Ze jsem L ] .
) o C na pripravek Mary Kay"

rozjela viastni podnikani Jsem ted’ nezavisia

kosmetické poradkyné Mary Kay!" Sdélte dalsi kroky

e L i i ,Budu se moc tésit Zajima mée, co na ty vzorky
Vyjadrete ucel svého telefonatu.

Méjte v zasobé vic moznosti pro pripad,
Ze by vas prvni navrh nezabral.
MOZNOST A:,Jak by se Tilibilo ziskat dérek
Jjen za maje setkani's Tvymikamaradkami?

reknes!”

Usporéaala bych pro véas hodinku krasy. Trvalo by to
asihodinu a Ty mas moZnost ziskat darek nebo
slevu na pripravek Mary Kay*®

Byla bys hostitelkou, a pormohia bys mi tak
nastartovat podnikani Byla bys urcité bgjecna
hostitelkal”

MOZNOST B:,Ano, chépu, Ze mas ted hodné
prace. Aleja jsem z téch pripravkd tak nadsend,

Ze nechci abys o to piisla. Co kdybych se zastavila
na 10. 15 minut, aby ses na né mohia alespori
podivat?”

MOZNQOST C.,Péni Ty més ale préce!
Mohla bych Tiprivézt domi pér vzorkd?
Frimal Kdy se Tito vic hodi pristi tyden

v utery nebo Ctvrtek? Kolem 18:307°
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Sjednavani schizek a hodinek krasy Prodej

PRI SCHUZKACH SE ZAKAZNICEMI

Pamatujte na pravidlo,
kterym se ridila pani Mary Kay Ash:
,KdyZ se s nékym setkam,
predstavuiji si, ze ma na sobé neviditelny
napis, ktery rika:
Chci se diky Tobg citit dilezité!

Domlouvani dalSi schiazky

Kazda hodinka krasy Vam prfivede nove zékaznice

a potencialni hostitelky, které mohou na Vase

pristi hodinky krasy s hostitelkou pozvat dalsi nove
zékaznice. BEhem vasi hodinky krasy odkazte

na dalsi schiizku vénovanou napr. dekorativni
kosmetice aliceni (vybér tématu dalsi hodinky
krasy je na Vas) Napriklad miizete fict: ,Na konci teto
hodinky krasy simiZzeme domiuvit daisi setkan!

kde se Vés zeptam, jak jste s kosmetikou spokojeny.”

Kazdy kontakt se zékaznicl neoo hostem hodinky

krasy s hostitelkou Vam prinasi novou piflezitost vyzvat
Jik usporadani hodinky krésy s hostitelkou pro jejf
prizelkyne. Domlouvani schiizek na zakladé doporucent
maze byt hlavnim zdrojem Vasich setkani Pozadejte
hostitelku i hosty o doporuceni M{7ete se na né
ptat i tehdy, hovorite-li telefonicky se svou zakaznicl

Jak si Fict o doporuceni:

Napriklad: ,Mym cilem je tento tyden pozvat pet
zakaznic, ktere se jesté nikdy nesetkaly s kosmetikou
Mary Kay', a udélat pro né individuaini hodinky krasy.
Jiste znate nekoho, komu by to udélalo radost.”

Pokud kontaktujete potencialni zakaznici, kterou vam
nékdo doporucil, a kterd s kontaktovanim souhlasila,
mlzete zacit takto:,Dobry den, (jméno zékaznice).
Jmenuji se (vase jméno) a jsem nezavisia kosmeticka
poradkyné Mary Kay. Vcera vecer jsem se na jedne

ze svych hodinek krésy s hostitelkou setkala s (jméno
zakaznice, ktera ji doporucila). Mate jiZ néjakou
kosmetickou poradkyni ktera se o Vas stara? Nemate?
Dobre, (jméno zakaznice) myslim, Ze byste si zaslouZila
néco specialniho. Raaa bych Vam nabidla individualni
bezplatnou hodinku krasy, ktera je mezi zakaznicemi
velice oblibené. Jisté budete spokojena. Je pro Vas
lepsi zacatek nebo konec tydne? Rano nebo vecer?

A mimochodem, budete-li chtit, mdZete prijit i se svymi
karmarddkami. Budu mit pro Vas nachystany maly dérek
Urcite se am bude fibit!”

~Domlouvani hodinky krasy je zakladnim
pilirem Vasi obchodni ¢innosti!
Da se rici, Ze nemate-li domluvenou
hodinku krasy, neméte obchod!*
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