BALICEK PRO NOVOU
KOSMETICKOU PORADKYNIH




Jak zacit?

Jak zacit?

Nastav si svij G¢et MK InTouch

Je to tvoje bezplatnd virtudlni kancelar v MK — zde bude$ zadavat objednavky, hledat
vzdélavani, vést prehled o svych zakaznicich a nachazet mnoho zdroji a nastroja pro
budovani svého podnikani.
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03

Prejdi na www.marykayintouch.cz

Zadej své Cislo kosmetické poradkyné.

Klikni vpravo nahore a nastav si sv(ij ucet

MOJE UDAJE
Tvoje Cislo kosmetické poradkyné: aTvojeheslo: ___
Tvoje Sales Director ¢islo tymu:

Termin programu pro nové kosmetické poradkyné “90 dni”:

,Ver v sebe. Duvéruj si. A hledej v sobé své nejlepsi vliastnosti.” Mary Kay Ash
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S ete!

j vnasem sv

Vite

Vitej v nasem svete!

Chceme oslavit tebe a tvé nové podnikani! Zakladatelka nasi
spole¢nosti milovala symbol rizZe, protoze v ni vidéla silu, Zenskost,
krasu a odolnost. Casto prirovnavala nasi spole¢nost a Zeny k razim.
Stejné jako rlize zacala nase spole¢nost jako malé poupé. Zazila trnité
prekazky v podobé skeptik( a kritik(l. Pfesto postupné rozkvetla v lidra
v oboru péce o plet a kosmetiky. Jako nové kosmetické poradkyné
casto zac¢iname jako jemné, pevné seviené poupé, ale jak postupujeme
a prekonavame své vlastni trny, rozkvétame v uspésné podnikatelky a
nas zivot vzkvéta.

Rostliny dodavaji naSemu prostredi kyslik. Vérime, ze pravé to
déldme i v nasi spolec¢nosti — vdechujeme jedna druhé Zivot. Rlize
také vytvareji seminka, ze kterych vyrUstaji dalsi rize a dal Sifi krasu;
podobné za¢ne brzy rozkvétat i tvlij tym. Nasim poslanim je
pokracovat v odkazu nasi zakladatelky: Zzeny podporuji jiné zeny,
pozvedaji se navzajem a pomahaji si objevit svUj plny potencial.
Spolecné rosteme ve svych jedinecnych silnych strankach, stavame
se silnéjSimi osobné i profesné a Zijeme zivot v hojnosti, ktery pro nas
Bdh zamyslel. Poslanim nasi rodiny je zasévat seminka, z nichz
vyroste nddhernd zahrada, tim, Ze vychovame co nejvice lidrd, kteri
rostou na pevnych etickych zakladech. Pokra¢ujeme v odkazu
spolec¢nosti, aby Zeny mohly Zit s virou na 1. misté, rodinou na 2.
misté a kariérou na 3. misté.

Vytvorit si svij ,Zivot sn(“ neznamena jen financ¢ni svobodu a Zivotni
styl, ktery ti mGze podnikani poskytnout. Patfi sem také celoZivotni
pratelstvi a vyjimecné spolecenstvi. Dostanes prilezitost rozvijet vadci
schopnosti, obchodni mysleni, sebevédomi a vnitfni silu. A predevsim
muZe mit tvé beauty podnikani vliv na rodinu, pratele a zeny, které ti
pfijdou do cesty. Proto jsme mnohem vic nez make-up! Aby se tvj
,Zivot sni“ mohl stat skutecnosti, potrebujes védét, jak bys ho sama
definovala. Jakmile budes mit jasnou predstavu, mize tvoje Sales
Director vytvorit plan, ktery podpofi tvdj tspéch.
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S ete!

j vnasem sv

Vite

Vitej v nasem svete!

TRI NEJDULEZITEJSi RADY PRO NOVE PORADKYNE

01

02

03

Udrzuj pozitivni o¢ekavani ohledné toho, ¢eho chces ve svém
podnikani dosahnout. Oc¢ekavej vysledky, které chces vidét.
Mary Kay Ash vzdy fikala: ,KdyzZ si mysliS, Ze m0zes, mUzes.
Kdyz si myslis, Ze nem(zes, mas pravdu.”

ZUstat ve spojeni s kazdotydennim tymovym setkanim , nasimi
virtualnimi Skolenimi a Ucastnit se firemnich konferenci bude
pro tvé podnikani zasadni. Existuje dlvod, proc lidé, ktefi chodi
na setkani tymu, skoleni workshopy, dosahuiji vysledk( rychleji
nez ti, ktefi nechodi: dostavaiji pravidelnou zodpovédnost a
podporu. Povzbuzujeme té, abys v této spolec¢nosti pevné
zapustila koreny. Kdyz ke svému podnikani pristoupis naplino,
tato prilezitost té odméni exponencialné. Pokud ale vstoupis na
novou cestu od zacatku jednou nohou venku, nikdy nebudes
moci plné zazit vse, co ti nabizi. Nejlepsi zpUsob, jak upevnit své
koreny, je nevynechat zddnou schlizku, akci, Skoleni ani
konferenci.

Tvoje Sales Director je uré¢ena k tomu, aby té podporovala, a je
kvalifikovana ti pomoci. Ber jeji rady vazné a dovol ji, aby té
vedla, protoze si preje tvij Uspéch.

Nahore je misto pro kazdého. Vyristame s tim, Ze mame
pfijimat rady od lidi, se kterymi bychom si byly ochotné vymeénit
misto. Vzdy se obracej vzhiru k mentordm, ktefi uz jsou tam,
kde chces byt, a moudre vybirej, komu dovoli$ ovliviiovat svij
Zivot.

MAS viechny zdroje potiebné k vytvoreni budoucnosti, kterou chces.
Startovaci kuffik byl jedinym pozadavkem pro tvé podnikani; vSechno
ostatni je volba — vcetné tvého Uspéchu. Pokud se oddas rlstu a uceni,
vime, Ze uspéjes! Véfime v tebe a nemlzeme se dockat, az oslavime kazdy
krok Uspéchu, kterého ty a tvé podnikani dosdhnete!

S Idskou a virou, tvij leadership tym
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proc

y 4

Najdi sve

Najdi své proc

,Ne vZdy dostanes to, co chces, ale témér vzdy dostanes to, co
ocekdvds.“ — Stacy James

Znat své ,PROC" je v tomto podnikani velmi dalezité.

Védét, PROC to délas.

Je to proto, Ze chces jen néjaké penize navic? Kolik penéz navic
potrebujes? Jak je planujes vyuzit?

Chces mit vice penéz na své zajmy, relax nebo na

nové obleceni?

Rychleji splatit své

pljcky?

Dat déti do soukromé skoly nebo zaplatit jejich

vysokoskolské studium?
Chces vice pomahat, pfispivat vice charitativnim organizacim nebo

zaplatit Ucet za lékare nékomu, kdo si to nemUzZe dovolit?

Chces zdarma nové, spolehlivé auto? Kolik penéz bys usetfila,
kdybys neméla splatku auta ani kazdy mésic neplatila pojisténi? Co
bys s témi penézi udélala? Jaky to bude pocit, az tvoji pratelé a
rodina uvidi, Ze sis vydélala auto ZDARMA?
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Najdi sve

Najdi své proc

Chces nahradit svij prijem, abys mohla odejit ze soucasné prace? Co ti tato
svoboda umozni? D4 ti vice ¢asu s détmi? Umozni ti travit vice ¢asu s
rodinou nebo se k ni prestéhovat bliz? Poskytne ti svobodu vice cestovat a
#it podle SVEHO rozvrhu, ne podle rozvrhu nékoho jiného?

Chces vénovat svj ¢as dobrovolnictvi v oblastech, pro které mas vasen?

Chces néco vytvorit a vybudovat impérium, které bude tvoje?

Chces ménit Zivoty lidi a davat jim pfilezitost uskutecnit véci, o kterych
mohli jen snit? Posiluje té védomi, ze neménis jen zZivot jedné Zeny, ale i
zivot jeji rodiny a vSech rodin, kterych se dotkne? Chces mit dopad na
dalSi generace?

Chces zenam pomahat budovat sebevédomi a mentorovat je a vést k
tomu, aby se staly nejlepsi verzi sebe samych?

Zjisti, co té pohani. Najdi obrazky, citaty, které to podporuji, a umisti je na
nasténku vizi nékam, kde je budes denné vidat. Muzes si také vytvorit
,karticky PROC", které budes nosit s sebou. Kdyz narazi$ na prekazky,
které potkavaji nas vsechny, nebo budes potfebovat motivaci, mizes je
vytahnout a pfipomenout si, PROC to délas.

,Pokud veris, Ze mizZes, muZes. Pokud veéris, Ze nemuiZes, mds pravdu.” — Mary Kay Ash
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Mentalita uspechu

Mentalita uspéechu

Je dllezité védét, co od této nové prilezitosti chces. Tvoje startovaci sada v
sobé ukryva MNOHO zZivotnich zmén! Ukryva financ¢ni stabilitu, svobodu
rozhodovat se a mozZnost utvaret svij Zivot i vyplatu tak, jak chces TY.
Ukryva auta zdarma, diamanty, ceny a cestovani. Ukryva nova celozivotni
pratelstvi a duchovni rlist. Tato sada v sobé ukryva zmény, které ve svém
Zivoté hledas. Z celého srdce véfim, Ze tyto véci jsou v KAZDE startovaci
sadé¢, ale uskutecni se jen tém, které se ROZHODNOU je vyuzit. Krasné na
tomto marketingovém planu je, Ze m(zZes pracovat na ¢astecny Gvazek s
mentalitou hobby a ziskat prijem z ¢astecného tvazku, NEBO m(zes stale
pracovat na ¢astecny uvazek s podnikatelskou mentalitou a ziskat pfijem z
pIného Gvazku. Je na TOBE, s jakou mentalitou k této nové piileZitosti
pristoupis.

MENTALITA HOBBY

o Ziskej urcité sSkoleni, abys |épe znala produkty.
e Zapoj se podle moznosti do akci, kde ziskas Skoleni a poznas nové

pratele. Bud's nami v kontaktu aspon 1x Ctvrtletné

Hledas jen mensi prijem navic tu a tam. Chces se bavit a ziskat nové
pratele, ale neusilujes o vybudovani velké zakaznické zakladny ani
vyznamného pfijmu. Nékdy se mizes citit spiSe, Ze to mas sama pro sebe
a svoji Radost.
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Mentalita uspechu

Mentalita uspéchu

PODNIKATELSKA MENTALITA

Chces vydélat pékné penize navic ke svému souc¢asnému prijmu. Chces
byt respektovana jako podnikatelka a byt vhimana jako profesionalka.
Planujes udrzovat zakaznickou zakladnu a vyuzivat skvélé vyhody, které
spolecnost nabizi, napfiklad rdzna ocenéni v hvézdném klubu a Vyroc¢ni
konferenci.

¢ Vyuzivej vSechna skoleni, abys |épe znala produkty.

o Kazdy tyden se zapoj do aktivit, kde ziskas skoleni, informace o
novych produktech a akcich a navazes pratelstvi.

« Ucastni se firemnich konferenci a tymovych a oblastnich akci, dal se
vzdélavej a udrzuj si prehled o novinkach a akcich.

e M@éj pro zakaznice produkty skladem — alespon na hvézdné urovni;
Sales Director ti pomUze urcit nejvhodnéjsi ¢astku. Umozni ti to
vydélat vice penéz za kratsi dobu.

KARIERNI MENTALITA

Chces Zivot svych sni. Chces vyuzit VSECH vyhod, které spole¢nost nabizi.
Nechces byt jen finan¢né stabilni, ale vybudovat vyznamny pfijem. Chces
nahradit své soucasné zaméstnani a rozhodujes se pracovat sama pro sebe
tim, Ze z toho udélas kariéru. Nezajima té pouze rist zakaznické zakladny;
chces byt lidryni této spole¢nosti a s nadsenim ukazovat ostatnim, co pro
né tato prileZitost mlize udélat.

¢ VyuzZivej vSechna Skoleni, abys Iépe znala produkty.

o Kazdy tyden se zapoj do aktivit, kde ziskas skoleni, informace o
novych produktech a akcich a navazes pratelstvi.

« Ucastni se firemnich konferenci a tymovych a oblastnich akci, dal se
vzdélavej a udrzuj si prehled o novinkach a akcich.

e M¢éj pro zakaznice plny sklad produktt, abys mohla vidét mnoho lidi,
coz povede k vysokym prodejum a mnohem rychlejsimu rlstu
podnikani. PIny sklad ti umoZzni nejen vydélat vice penéz, ale také
rychleji postupovat po kariérni cesté.

e Pracuj na svém podnikani soustavné kazdy tyden. 07



7 zpusobu k Uspéchu

7 zpusobu k uspéchu

7 ZPUSOBU, JAK PROMENIT TUTO PRILEZITOST
V USPECH

01
02
03
04
05
06
07

Komunikuj se svou Sales Director.

Ke vSemu pfistupuj s dobrym postojem a pozitivnim

ocekavanim.

Ucastni se véeho.

Bud'si jistd, Ze vis, jak vydélavas penize.

Investuj do své budoucnosti.

Vzdélavej se.

Zacni jednat.
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ve spojeni

Bud

Bud' ve spojeni

Tvoje Sales Director pro tebe bude skvélym zdrojem; bude ti po cesté
pomahat, vést té a skolit. TvQj Uspéch vsak bude zaviset vyhradné na tobé a
na krocich, které podniknes. Sales Director odpovi na ¢as a Usili kosmetické
poradkyné svou podporou a povzbuzenim. Zalezi ji na tobé a na tvém
Uspéchu, ale je dulezité védét, Ze ona je jedna a v jeji unit je mnoho
kosmetickych poradkyn. Pokud potrebuje$ pomoc, ozvi se ji, aby védéla, jak
té mlzZe nejlépe podpofrit. Pro svou Sales Director budes vzdy znamenat vic
nez jen cislo kosmetické poradkyné; skutecné chce to nejlepsi pro tebe.

SETKANI

Kazdy tyden se zapoj do néjaké akce, kterou porada Tvoje D nebo NSD! Je
to misto, kde poznas dalSi kosmetické poradkyné, navazes pratelstvi, ziskas
vzdélavani A zaroven pracujes na svém podnikani. Tvoje Sales Director
nebo adopéni Sales Director vénuje mnoho ¢asu planovani téchto tydennich
setkani a porada je pro dobro kosmetickych poradkyn. Vyuzij tento zdroj a
co nejlépe zuZitkuj svUj ¢as tim, Ze vZdy prFivedes modelky. Vnimej tydenni
akci jako prijemny vecer pro sebe a své hosty! Kazdotydenni uc¢ast bude pro
tvé podnikani zasadni. Mary Kay Ash vzdy fikala, Ze ,ty, které SE UKAZOU,
jsou ty, které STOUPAJI VYS“. Nenajdes zadnou vykonnou lidryni, ktera by
Ucast na tydennich setkanich nepovazovala za prioritu. Lidé v naSem zZivoté
ne vzdy podporuji to, Cemu jesté nerozuméji. Tvé sesterské kosmetické
poradkyné ti budou kazdy tyden fandit, zatimco lidé ve tvém Zivoté budou
postupné poznavat, o ¢em tvé nové dobrodruzZstvi je.

V tomto podnikani rikdme, Ze ,80 % tvori postoj a pouze 20 % dovednosti“.

Dovednostem se |ze naucit, takze s vybornym postojem dojdes daleko
profesné i osobné. Ke vSemu vzdy pfistupuj s pozitivnim ocekavanim.
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Bud' ve spojeni
NAS ZPUSOB OBLEKANI

e Sukné, saty, kalhoty elegantni (ne dziny)
e Doporucuji se puncochy nebo puncochace

e Dbej na to, aby nebylo odhaleno
prilis mnoho nohou nebo dekoltu

ETIKETA NA SETKANICH A AKCIiCH

¢ Prijd na vSechny akce, setkani a schlizky o 10-15 minut drive
e Prijd'se 100% pozitivhim postojem
¢ Privadéj hosty na vSechny akce

o Kdyz privedes hosta, soustred se na néj, ne na ostatni KP

e Déti milujeme, ale nech je prosim doma

e Na svych schlizkach osobné nepodavej alkoholické napoje

“«

,Vybudovat si povést trvd roky a znicit ji Ize za pouhych pét minut.
— Warren Buffet
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Ruzové portfolio

Zarad' béhem prvnich 30 dni podnikani do cvicného portfolia 30
zen starsich 18 let a ziskas darek od své Sales Director!

01

02

03

O v

Ruzove portfolio

Sepis seznam vsech Zen, na které si vzpomenes. Pomoz si telefonem,
adresarem a socialnimi sitémi. Pokud té napadnou, prosté je napis a
pfilis nad tim nepremyslej. Seznam zapis do krouzkového seSitu —
bude to tv(j rezervaéni poradac.

Promysli si sv{j rozvrh. Vezmi si tydenni planovaci list a zapis
vSechny zZivotni a pracovni aktivity, abys vidéla ¢asové bloky, které
mas pro podnikani. Pridej tydenni akce pro KP a hosty a stanov
datum party pro tvij start. Tyto tydenni planovaci listy mazes také
uchovavat v rezervacnim poradaci.

Zacni pouzivat systém na domlouvani hodinek krasy, aby sis
udrzela prehled a ziskala smér.

1"
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Ruzove portfolio

Ruzové portfolio

SKRIPT PRO ZACATEK

,Ahoj (jméno)! Pravé jsem zahdjila Skoleni pro své nové beauty
podnikani a soucasti Skoleni je vytvorit cvicné portfolio. Nevadilo by ti
byt soucasti a pGj¢it mi svdj oblicej? :-) Opravdu je$té VUBEC nevim,
co délam, a citila bych se lépe, kdybych trénovala na nékom, komu
davéruji! Vim, Ze mé nebudes soudit, kdyZ néco pokazim, haha! Mohu
pocitat s tvou pomoci?“

Kdyz fekne ano: ,MOC ti dékuji! Védéla jsem, Ze se na tebe mohu
spolehnout! Kdyz portfolio dokon¢im béhem prvniho mésice, ziskam
certifikat, takze mam nékolik moznosti — rekni mi, ktera ti vyhovuje
nejlépe:

1. Poradam zahajovaci party, na kterou mazes prijit, abych si
procvicila promény ve skupiné.

2. M(zes byt mou hostitelkou a pozvat svoje kamaradky.
3. Muzeme si domluvit samostatny ¢as u tebe nebo u mé.“

(Pri telefonatu to zni Iépe a méné naucené. Pokud si piSete, mizes
se zeptat, kdy by bylo vhodné ji zavolat.)

At si vybere cokoli: ,Skvélé! OPRAVDU si vazim tvé podpory! Pokud
mas kamaradky, které bys chtéla privést, aby mi pomohly rychleji
dosahnout cile 30, bylo by to uzasné! Dej mi prosim védétdo ____

«

Pokud je dost Casu, ziskej 24-48 hodin predem seznam zen, které
privede, abys je mohla predprofilovat.

,Logika té dostane z bodu A do bodu B. Predstavivost té dostane
kamkoli.“ — Albert Einstein
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Coje basica
jak funguiji slevy?

Basic je zakladni mérna jednotka

hodnoty prodeje Mary Kay. O %

Jednotlivé produkty a sady maji
riiznou hodnotu basics.

Pro seminarni rok 2026/2027 plati: do 1,49
basics
3175 KE
HODNOTA 1 BASIC @
VCETNE DPH

Bez naroku

l) :_.. na slevu
®

_——

Budujte tym. 0
Rostou | vase 8% 12 %

35% 40% 45%

1,5a7 2,99 3az799 8 avice
basics basics basics

I8 [Bs | ol

Od 4 762,50 K¢ 0d 9 525 K¢ 0d 25 400 K¢

DULEZITE VEDET

Pokud poradkyné v daném mésici poda svou prvni objednévku s vy33i slevou,
stejna sleva plati na dalsi objedndvky v tomto mésici,

pokud maji hodnotu alespof 1,5 basics.

W L] —

MozZnNo Stl . Team Leader Future Sales Director
; g e Pro poradkyné se Pro poradkyné s
Pokud se razhodnete sdflet piilezitost 4 a3 7 aktivnimi Elenkami 8 a vice aktivnimi &lenkami
s Mary Kay a budovat vlastni tym, Y1k lini v linii
miZete pfi splnéni podminek . A .
dosahnout na dalsi vyhody.
Q? JAK SE TYMOVA SLEVA UPLATNUJE?
Pro vznik naroku na tymovou slevu musite byt v pfisluSném mésici aktivni.
O O O Sleva se vypoditava z celkovych mésicnich nakupl Sekce 1 poradkyii ve vasi 1. linii

v souladu s pravidly spolegnosti.

r\ mﬂ ve velkoohchodnich cenach bez DPH. PouZiva se k Ghradé vasich pristich objednavek

KARIERNI POSTUP

Vase cesta
krok za krokem.

01 — 02
O 000
i) F AN
Kosmeticka poradkyné Team Leader
0 aZ 3 aktivni élenky 4 ai T aktivnich &lenek
v 1. linii v 1. linii

> 03 - +
000
(W T 'i‘_‘ ‘_’?
Future Sales Director Sales Director a dalsi pozice
8 a vice aktivnich élenek Dalsi kariérni moZnosti

v 1. linii dle kvalifikaénich podminek



Skvely start a prvnich 90 dni

SKVELY START

Dokonci béhem prvnich 30 dni podnikani 30 tvari a ziskas certifikat od své National Sales
Director! Jméno / datum — 30 zaznamu

PRVNICH 90 DNi

Jako nova kosmeticka poradkyné potrebujes poznat vse, co ti tato pfilezitost nabizi, a
védét, jak ji sdilet s ostatnimi! Poslechni si svou Sales Director, jak sdili pfilezitost béhem
ZIVEHO rozhovoru alespori s 10 Zenami, a ziskej 3 darky z katalogu pro nové KP - prvnich

90 dni

Skvely start a prvnich 90 dni

o
i | PE NEZEN KA
- 3
' PSAN[CKO ummnuomw g

Obrazky jsou ilustraé&ni a spoleénost si vyhrazuje pravo na zménu ocené&ni nebo jejich designu.

MARY KAY

45%

PRO NOVE MARY KAY"

NEZAVISLE KOSMETICKE PORADKYNE

na startovni sadu produktd
pro péci o plet a dekorativni kosmetiku

po dobu prvnich 3 kalendafnich mésici*

SLEVA 45 % + DARKY
podpora, kterd vas nastartuje 2. mEsic 3. MEsic

pro Gspéch. KABELKA SADA
PRES RAMENO STETCU

* Pratirrriikcy progranm e e fbvisht kasmaticks porbtkyrib 3 BASICS 3 BASICS

KATALOG OCENENTI “PRVNICH 90~

URCENY PRO KP, KTERE SE KVALIFIKUJI V PROGRAMU PRVNICH 90

~ ROLLER ’ | PSANIEKO |
SLUNECHI BEVLE
MART KAY ¥ i

—
st
*“:




SKVELY START

30 tvafi za 30 dni

Zaznamy 1-30 z 30
(o JMENO DATUM

01
02
03
04
05
06
07
08
09
10
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21
22
23
24
25
26
27
28
29

30

Kazdé setkani je novy krok na Vasi cesté.



PRVNICH 90 DNIi

90 tvari béhem prvnich 90 dni

Zaznamy 1-30z 90

c. JMENO DATUM

04

06

14
15
16

17

20
21
22
23
24
25
26

27

Kazdé setkani je novy krok na Vasi cesté.



PRVNICH 90 DNIi

90 tvari béhem prvnich 90 dni

Zaznamy 31-60 z 90

c. JMENO DATUM

Kazdé setkani je novy krok na Vasi cesté.



PRVNICH 90 DNIi

90 tvari béhem prvnich 90 dni

Zaznamy 61-90z 90

c. JMENO DATUM

61
62
63

64

66

Kazdé setkani je novy krok na Vasi cesté.



HVEZDNY KATALOG

PREHLED ODMEN e PRESTIZNI KLUB HVEZD

Ziskejte hvézdnou drove od safiru vyse a vyberte si sv(j vysnény darek.
1 basic = 1 bod. Podle poctu dosaZzenych basics vybirate odmény z prisluiné Grovné.
Body nemusite vyuZit hned po kvartalu: miZete je shirat na darek z vy33i drovné.

Soudasti ocenéni je také 1 hvézdny balicek produkta, ktery si vyberete ze 4 variant.

LEVEL 1 36-47 basics LEVEL 2 48-59 basics
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e f L
o : " - T S
Fén Philips n:';’!‘;::::" *  PowerbsnkaMagZen5  Siojan na produkty Mixér Nutribullet TopinkovaiDe'llonghi  SendvifowsEDOMO  Deka, baret a rulavice
- . ; T o
5 L. e 1 = T _
- = i L g -
&;eﬂ::b;*"‘: * Dlatkabelka + ndhrdednik  Pligovs tatka + kulfik Mapafovaé Tefal Dvoudiing kufr Kruhavi lampa Batoh Bunda We Love MK
LEVEL 3 60-89 basics LEVEL 4 90-119 basics
7 Y e & ey
o 2 . o g Fey
Sluchitka Sony AlrTag + viha na kufr Crossbody + kufflk Omully :";":"‘e'k"’ Hodinky + podiozha t":ﬁ";;ﬂ“s’ * Kartatek Oral-B Kabelka + doplitky
- =
© = -f a i ol - &
Make-up kulfik Zlaty cestowni kuffik Bezdritovy mikrafon Pirucni kulr Ritbowy kufr Repmduﬂw JBL Vi orﬂnl:::l‘a ¥ K “ h‘ Kufr Vikendows talka
LEVEL 5 120-179 basics LEVEL & 180-239 basics
§ I_ fli' [ 1] T‘ 1
AirPads 4 Topinkovad SMEG Masdni pfistroj A TR I|
R =" , |
wr = (| e
Velky make-up kufr Cestovni kufr + tatka Oditavhiovat SMEG Souprava RODE pro video Konvice SMEG
LEVEL 7 240-359 basics LEVEL 8 360-479 basics
e | A
E
[ ! T — !
i-——J BB \*:]'
Zehliéka Dreame Kavovar Krups Chytry sportovni prsten Fritéza Philips Roboticky vysavac Dreame Parni generator Philips
LEVEL ¢ 480-599 basics LEVEL 10 600-799 basics
e - I N P
"y |7 _ = I
1T : _ i
 fleeee? l -
Dyson Airwrap Apple Watch Series 11 Philips Lumea IPL Televizor Samsung 55" Kavovar De'Longhi iPad 11", 128 GB
LEVEL 11 B800-999 basics LEVEL 12 1 000+ basics

MacBook Neo 13"

b

nasnm fomr

of

Wysavaé Dyson V15

A NAVIC: HVEZDNY BALICEK PRODUKTU

K dosaZenému ocenéni si vyberete jeden ze Ctyr kosmetickych balicka:

CISTENT A PRIPRAVA

Poukazka Alza v hodnoté 25 000 K&

HYDRATACE ~ DOPLNKOVA PECE DEKORATIVNI KOSMETIKA
. s L r— w mar
- 4 | =
F = | b , j =
- - 1 d :
3050 Ké 3180 Ke 3170 Ke 3000 K&

Obrazky jsou ilustradni. Sortiment ocenénl miZe byt zménén

. Prehled dle dodandho katalogu.

MARY KAY » PRESTIZNI KLUB HVEZD



Power
Red

MOJE CERVENE SAKO

Urcené pro vsechny nez. KPR,
které vminulosti neziskaly ¢ervené sako.

Kvalifikacni obdobi:
seminarni ¢tvrtleti

Kvalifika¢ni podminky:
® privedte do sveé 1. linie
min. 4 nové nez. KP (kaZdd
s produkci min. 1,5 basics)
. mejte osobni produkci
min. 16 basics

CERVENE

SAKO

Bonus: Splnénim téchto podminek se zaroven posunete na pozici Team Leader,
od které vznika narok na tymovou slevu.
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Party pro tvuj start

Party pro tvuj start

Pozvi na svou zahajovaci party vSechny pratele a rodinu! Je to party, kterd zahdji tvé nové
podnikani a zaroven ti poskytne dobrou praxi. Pratelé a rodina jsou skvéli lidé, na kterych
muzes trénovat. Podle mista mize byt tvoje Sales Director nebo poradkyné schopna ti se
zahdajenim podnikani pomoci, ale nemusi to byt vzdy mozné. At uz tam nékterd z nas bude,
nebo ne, zahajovaci party pro tebe bude skvélou zkusenosti a dilezitou soucasti procesu
uceni!

01 Pokud ti nékdo pomaha, posli mu jména a telefonni ¢isla hostd, ktefi maji prijit.

Muze jim rychle napsat, podékovat, Ze prijdou kvdli tobé, a predstavit se.

02 Kazdého, kdo nemuze pfijit, objednej na jeho vlastni schlzku ¢i party nebo ho
pozvi na tydenni akci se svoji D.

03 Povzbud hosty, aby nebrali déti. Déti mohou byt na zahajovaci party velkym
rozptylenim.

04 Pokud podavas jidlo, priprav ho AZ PO prezentaci produkt(i, aby hosté mohli jist a
povidat si, zatimco ¢ekaji na individuaIni uzavreni.

05 Priprav misto, kde budes s kaZzdou osobou individualné uzavirat. Potfebujes misto
k sezeni pro vas obé, profily péce o plet, Knihy o krase, bali¢ky pro hostitelky,
propisku a kalkulacku. Do bali¢kd pro hostitelky vloZ napriklad brozuru ¢i letak pro
hostitelku, nékolik U¢tenek pro externi objednavky, nékolik vizitek a jeden nebo
dva katalogy.

06 Ujisti se, Ze jsi oblec¢ena profesionalné.

NAVIC PRIBAL DO SADY

Vatové tamponky nebo ¢tverecky na odliceni oci; vatové tycinky; propisky, aby hosté
mohli psat do profilovych karet.

OBJEDNEJ SI NAViC

Mikrodermalni sadu; sadu Saténové rty; podkladovou bazi/make up chybéjici odstiny.
Inspiraci najdes v Brozure Perfektni zacatek, v knihovné v sekci pro nové poradkyné v
ramci webu Tvoji NSD www.alicenet.cz, mozna jsi ji uz dostala od své poradkyné. Pokud si
nejsi jista, vezmi je vdechny v krabi¢kach nebo se zeptej Sales Director

Pokud uz dorazil tvij sklad, privez na pdrty vsechny krabice nerozbalené. Pridd to na
zdbave, kdyz si prdtelé a rodina mohou produkty prohlédnout a védi, Ze si objednané
vyrobky odnesou domu!
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Skript k zaha

Skript k zahajovaci party

»Ahoj {iméno}!! Jak se mas!? Vidéla jsem, ze sis pravé koupila dim / zasnoubila ses / tv(j
syn ted hraje fotbal... (chvili za¢ni rozhovor tim, Ze bude$ mluvit o ni)... Volam ti proto, Ze
jsem pravé zahdjila vlastni beauty podnikani a jsem tak nadsend, protoze... (tvdj divod:
mohu byt vlastni Séfkou a urcovat si rozvrh... mohu obohacovat Zivoty jinych Zen a néco
zménit... moZnosti jsou neomezené a mohu vydélat tolik, kolik chci, tak rychle, jak chci...
poznavam tolik UZasnych novych kamaradek...)! Moje mentorka mé pozadala, abych si
vzpomnéla na Zeny, které mi byly v Zivoté silnou oporou, a pozvala je na zahajovaci party,
takZe jsem samozirejmé myslela na tebe! VZdy jsi byla tak dobrd kamaradka a opravdu si
vazim toho, Ze jsi tu pro mé vzdy byla! Tato beauty zkuSenost pro mé bude skvélym
tréninkem! Mohu pocitat s tim, Ze prijdes!? Muj dalsi ukol je udélat béhem prvniho mésice
30 tvari. Pokud chces privést par kamaradek, pom(ze mi to dosdhnout cile jesté rychleji a
budu pro tebe mit néco navic! Vis, koho bys chtéla privést?”

(Pozadej ji, aby ti poslala jména a Cisla Zen, které planuje privést, abys jim mohla pfedem podékovat.)

Nejprve lidem zavolej a pozvi je, teprve potom vytvdrej jakoukoli uddlost na socidlnich
sitich. Chces, aby védéli, ze pro tebe opravdu hodné znamend, Ze prijdou.

Pokud nemdaze prijit, Fekni: ,Rozumim, ale stejné bych si na tobé moc rada zatrénovala! Kdy
se miizeme sejit?* Ujisti se, e fikas KDY, ne MUZEME SE. Jednoduse ji rovnou objedne;j.
Lidem Fikam, Ze se mi kalendar rychle plni a Iépe funguje, kdyZ hned najdeme termin, ktery
si zapiSu; pokud ho pak budeme potrebovat presunout, mizeme. Potom ji fekni, Ze pokud
se zepta nékolika kamaradek, zda se k ni chtéji pridat, das ji néjaky produkt zdarma. M(zes

ji Fict, Ze za kazdou kamaradku starsi 18 let, ktera pfijde, ji das produkty zdarma v hodnoté
10 dolart. Potom rekni: ,Kdo myslis, Ze se k tobé prida?“

,DrZ se ddl od lidi, ktefi se snaZi zlehcovat tvé ambice. Mali lidé to délaji vZdy, ale ti
opravdu velci v tobé vyvolaji pocit, Ze i ty se muzZes stdt velkou.“ — Mark Twain
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SILA INVESTICE

Rozhodnuti mit produkty skladem ti umoZnuje okamzité vkladat penize do kapsy a budovat
silné podnikani se zbytkovym prijmem, ktery pfichazi, i kdyZ spis. Umoznuje ti sladit
pozadovanou vysi piijmu s velikosti skladu, kterou si zvolis. Cim vice produktti mas
skladem, tim vétsi okamzity zisk mlzes vytvorit.

VYHODY INVESTICE DO SKLADU

e Moznost vydélat 45 % z prodejti dava TOBE kontrolu nad finanéni situaci.

¢ Pohodli pro tebe i zdkaznice. Kdyz jim néco dojde, obvykle to potfebovaly uz véera!

¢ Kosmetika se ¢asto nakupuje impulzivné; moznost odnést si produkty domi obvykle
zvysuje prodej i loajalitu zakaznic.

o Statisticky prodas trikrat vice, kdyz si lidé mohou produkty odnést ihned, coz
znamena, Ze trikrat vice vydélas. Za 90 minut mazes bez produktl prodat za 3 000
KC, nebo ve stejném ¢ase s produkty za 9 000 KC.

e Okamzité uspokojeni ze zisku!

o Plsobis jako profesionalka, ne jako pouha prijemkyné objednavek.
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Investice do tvé budoucnosti

Investice do tvé budoucnosti

Zakaznice védi, Ze za tebou mohou pfijit, kdyz produkty potrebuji, takze mazes
budovat a udrZovat zakaznickou zakladnu.

® Cas jsou penize a sklad ti uset¥i mnoho ¢asu, ktery miize$ vyuzit k dalsimu prodeji nebo
budovani tymu. Nemusis$ objednavat, ¢ekat a pamatovat si, KOMU mas CO rozvazet;
muzes ji produkt predat na misté.

e Dopravu platis az pfi dopliiovani zasob, ne pii KAZDE objednavce.

e Prirozhodovani o skladu si mGzZes zvolit cokoli od zkusenosti s prodejnim automatem
aZ po supermarket. Stejny princip plati pro Gspéch tymu. Clenky tymu obvykle
nasleduji tv{j priklad. Pokud se na budovani tymu divas jako na budovani fransiz,
chtéla bys radéji fransizu nékolika prodejnich automatt, nebo nékolika obchodl
Target?

e MuZes poskytovat ZAKAZNICKY SERVIS NA MIRU a umoznit splatkové plany. To
obchodni domy nabidnout nemohou.

DALSI SKUTECNOSTI, KTERE JE TREBA U SKLADU ZVAZIT

Pokud se rozhodnes mit produkty skladem, m(Zes je pouZit pro sebe, prodat je se 45%
ZISKEM, pouZzit k demonstraci nebo darovat.

Tato prileZitost byla ocenéna jako jedno z mala podnikani, kde mulzZes vlozit
NEOMEZENE mnozstvi penéz DO SVE KAPSY a postupovat po kariérni cesté, a to vie
uz ve STEJNY den, kdy podnikani ZACNES. Doslova neexistuje strop ani hranice toho,
¢eho muzes dosahnout. Jedinym omezenim je tvoje predstavivost a to, co se
ROZHODNES udélat. Tvoje budoucnost a Gspéch jsou zcela ve TVYCH rukou a nezavisi
na jiné osobé ani okolnostech. Moznost zacit podnikat s investici nizsi nez 10 000 K¢,
vydélat Sestimistny prijem a ziskat vSechny vyhody je neuvéfitelna.

e Spolecnost také odstraniuje rizika spojend se zahdjenim podnikani prostrednictvim
ZARUKY ZPETNEHO ODKUPU. Pokud investujeS§ do skladu a rozhodnes se, Ze
podnikani neni pro tebe, mlzZes produkty prodat spole¢nosti zpét za 90 % jejich ptvodni
hodnoty. Nenasli jsme jinou podnikatelskou pfileZitost s takto zabudovanou zachrannou
siti a planem ochrany.

Pokud investujes do skladu a produkty prodas, ziskas 45% provizi a ZDVOJNASOBIS
SVOU INVESTICI!

,Za dvacet let budes vice zklamand vécmi, které jsi neudélala, nez témi, které jsi udélala.
Odvaz lana. Odpluj z bezpecného pristavu. Zachyt pasdty do plachet. Objevuj. Sni.
Pozndvej.“ — Mark Twain
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Knihovna Alicenet

BALICEK PRO NOVOU KOSMETICKOU PORADKYNE

Najdete tono
mnohem Vic

V knihovné Alicenet na vas ceka vice informaci,
materiald, navodu, tipu a inspirace pro vasi cestu
s Mary Kay.

Naskenujte QR kod
a otevrete si knihovnu Alicenet.

Of0

@ materialy pro novou KP

(C’TQ\?\ pracovni podklady

Q navody a doporuceni

(=] T

QQ dalsi inspirace a podpora alicenet.cz/knihovna/

BALICEK PRO NOVOU KOSMETICKOU PORADKYNE MARY KAY



	BALÍČEK PRO NOVOU
	KOSMETICKOU PORADKYNI
	Jak začít?
	Nastav si svůj účet MK InTouch
	Je to tvoje bezplatná virtuální kancelář v MK — zde budeš zadávat objednávky, hledat vzdělávání, vést přehled o svých zákaznicích a nacházet mnoho zdrojů a nástrojů pro budování svého podnikání.

	01
	02
	03
	Přejdi na www.marykayintouch.cz
	Zadej své číslo kosmetické poradkyně.
	Klikni vpravo nahoře a nastav si svůj účet
	MOJE ÚDAJE



	Jak začít?
	„Věř v sebe. Důvěřuj si. A hledej v sobě své nejlepší vlastnosti.” Mary Kay Ash
	Vítej v našem světě!

	Vítej v našem světě!
	Vítej v našem světě!
	TŘI NEJDŮLEŽITĚJŠÍ RADY PRO NOVÉ PORADKYNĚ
	Udržuj pozitivní očekávání ohledně toho, čeho chceš ve svém podnikání dosáhnout. Očekávej výsledky, které chceš vidět. Mary Kay Ash vždy říkala: „Když si myslíš, že můžeš, můžeš. Když si myslíš, že nemůžeš, máš pravdu.“



	Vítej v našem světě!
	Zůstat ve spojení s každotýdenním týmovým setkáním , našimi virtuálními školeními a účastnit se firemních konferencí bude pro tvé podnikání zásadní. Existuje důvod, proč lidé, kteří chodí na setkání týmu, školení workshopy, dosahují výsledků rychleji než ti, kteří nechodí: dostávají pravidelnou zodpovědnost a podporu. Povzbuzujeme tě, abys v této společnosti pevně zapustila kořeny. Když ke svému podnikání přistoupíš naplno, tato příležitost tě odmění exponenciálně. Pokud ale vstoupíš na novou cestu od začátku jednou nohou venku, nikdy nebudeš moci plně zažít vše, co ti nabízí. Nejlepší způsob, jak upevnit své kořeny, je nevynechat žádnou schůzku, akci, školení ani konferenci.
	Tvoje Sales Director je určena k tomu, aby tě podporovala, a je kvalifikovaná ti pomoci. Ber její rady vážně a dovol jí, aby tě vedla, protože si přeje tvůj úspěch.
	Nahoře je místo pro každého. Vyrůstáme s tím, že máme přijímat rady od lidí, se kterými bychom si byly ochotné vyměnit místo. Vždy se obracej vzhůru k mentorům, kteří už jsou tam, kde chceš být, a moudře vybírej, komu dovolíš ovlivňovat svůj život.
	MÁŠ všechny zdroje potřebné k vytvoření budoucnosti, kterou chceš. Startovací kufřík byl jediným požadavkem pro tvé podnikání; všechno ostatní je volba — včetně tvého úspěchu. Pokud se oddáš růstu a učení, víme, že uspěješ! Věříme v tebe a nemůžeme se dočkat, až oslavíme každý krok úspěchu, kterého ty a tvé podnikání dosáhnete!

	Najdi své proč

	Najdi své proč
	Najdi své proč
	Chceš nahradit svůj příjem, abys mohla odejít ze současné práce? Co ti tato svoboda umožní? Dá ti více času s dětmi? Umožní ti trávit více času s rodinou nebo se k ní přestěhovat blíž? Poskytne ti svobodu více cestovat a žít podle SVÉHO rozvrhu, ne podle rozvrhu někoho jiného?
	Chceš věnovat svůj čas dobrovolnictví v oblastech, pro které máš vášeň?
	Chceš něco vytvořit a vybudovat impérium, které bude tvoje?
	Chceš měnit životy lidí a dávat jim příležitost uskutečnit věci, o kterých mohli jen snít? Posiluje tě vědomí, že neměníš jen život jedné ženy, ale i život její rodiny a všech rodin, kterých se dotkne? Chceš mít dopad na další generace?


	Najdi své proč
	Chceš ženám pomáhat budovat sebevědomí a mentorovat je a vést k tomu, aby se staly nejlepší verzí sebe samých?
	Zjisti, co tě pohání. Najdi obrázky, citáty, které to podporují, a umísti je na nástěnku vizí někam, kde je budeš denně vídat. Můžeš si také vytvořit „kartičky PROČ“, které budeš nosit s sebou. Když narazíš na překážky, které potkávají nás všechny, nebo budeš potřebovat motivaci, můžeš je vytáhnout a připomenout si, PROČ to děláš.
	Mentalita úspěchu

	Mentalita úspěchu
	MENTALITA HOBBY
	Hledáš jen menší příjem navíc tu a tam. Chceš se bavit a získat nové přátele, ale neusiluješ o vybudování velké zákaznické základny ani významného příjmu. Někdy se můžeš cítit spíše, že to máš sama pro sebe a svoji Radost.


	Mentalita úspěchu
	Mentalita úspěchu
	PODNIKATELSKÁ MENTALITA
	Chceš vydělat pěkné peníze navíc ke svému současnému příjmu. Chceš být respektována jako podnikatelka a být vnímána jako profesionálka. Plánuješ udržovat zákaznickou základnu a využívat skvělé výhody, které společnost nabízí, například různá ocenění v hvězdném klubu a Výroční konferenci.

	KARIÉRNÍ MENTALITA
	Chceš život svých snů. Chceš využít VŠECH výhod, které společnost nabízí. Nechceš být jen finančně stabilní, ale vybudovat významný příjem. Chceš nahradit své současné zaměstnání a rozhoduješ se pracovat sama pro sebe tím, že z toho uděláš kariéru. Nezajímá tě pouze růst zákaznické základny; chceš být lídryní této společnosti a s nadšením ukazovat ostatním, co pro ně tato příležitost může udělat.

	7 způsobů k úspěchu
	7 ZPŮSOBŮ, JAK PROMĚNIT TUTO PŘÍLEŽITOST V ÚSPĚCH



	7 způsobů k úspěchu
	01 02 03 04 05 06 07
	Buď ve spojení

	Buď ve spojení
	SETKÁNÍ
	Buď ve spojení
	NÁŠ ZPŮSOB OBLÉKÁNÍ
	ETIKETA NA SETKÁNÍCH A AKCÍCH


	Buď ve spojení
	Růžové portfolio
	Zařaď během prvních 30 dní podnikání do cvičného portfolia 30 žen starších 18 let a získáš dárek od své Sales Director!


	Růžové portfolio
	Růžové portfolio
	Růžové portfolio
	SKRIPT PRO ZAČÁTEK

	Skvělý start a prvních 90 dní
	SKVĚLÝ START
	PRVNÍCH 90 DNÍ


	Skvělý start a prvních 90 dní
	SKVĚLÝ START

	30 tváří za 30 dní
	Záznamy 1–30 z 30
	Č.
	JMÉNO
	DATUM
	PRVNÍCH 90 DNÍ

	90 tváří během prvních 90 dní
	Záznamy 1–30 z 90
	Č.
	JMÉNO
	DATUM
	PRVNÍCH 90 DNÍ

	90 tváří během prvních 90 dní
	Záznamy 31–60 z 90
	Č.
	JMÉNO
	DATUM
	PRVNÍCH 90 DNÍ

	90 tváří během prvních 90 dní
	Záznamy 61–90 z 90
	Č.
	JMÉNO
	DATUM
	Párty pro tvůj start

	Párty pro tvůj start
	01
	02
	03
	04
	05
	NAVÍC PŘIBAL DO SADY
	OBJEDNEJ SI NAVÍC

	Skript k zahajovací párty

	Skript k zahajovací párty
	„Ahoj {jméno}!! Jak se máš!? Viděla jsem, že sis právě koupila dům / zasnoubila ses / tvůj syn teď hraje fotbal… (chvíli začni rozhovor tím, že budeš mluvit o ní)… Volám ti proto, že jsem právě zahájila vlastní beauty podnikání a jsem tak nadšená, protože… (tvůj důvod: mohu být vlastní šéfkou a určovat si rozvrh… mohu obohacovat životy jiných žen a něco změnit… možnosti jsou neomezené a mohu vydělat tolik, kolik chci, tak rychle, jak chci… poznávám tolik úžasných nových kamarádek…)! Moje mentorka mě požádala, abych si vzpomněla na ženy, které mi byly v životě silnou oporou, a pozvala je na zahajovací párty, takže jsem samozřejmě myslela na tebe! Vždy jsi byla tak dobrá kamarádka a opravdu si vážím toho, že jsi tu pro mě vždy byla! Tato beauty zkušenost pro mě bude skvělým tréninkem! Mohu počítat s tím, že přijdeš!? Múj další úkol je udělat během prvního měsíce 30 tváří. Pokud chceš přivést pár kamarádek, pomůže mi to dosáhnout cíle ještě rychleji a budu pro tebe mít něco navíc! Víš, koho bys chtěla přivést?“
	Nejprve lidem zavolej a pozvi je, teprve potom vytvářej jakoukoli událost na sociálních sítích. Chceš, aby věděli, že pro tebe opravdu hodně znamená, že přijdou.
	Pokud nemůže přijít, řekni: „Rozumím, ale stejně bych si na tobě moc ráda zatrénovala! Kdy se můžeme sejít?“ Ujisti se, že říkáš KDY, ne MŮŽEME SE. Jednoduše ji rovnou objednej. Lidem říkám, že se mi kalendář rychle plní a lépe funguje, když hned najdeme termín, který si zapíšu; pokud ho pak budeme potřebovat přesunout, můžeme. Potom jí řekni, že pokud se zeptá několika kamarádek, zda se k ní chtějí přidat, dáš jí nějaký produkt zdarma. Můžeš
	jí říct, že za každou kamarádku starší 18 let, která přijde, jí dáš produkty zdarma v hodnotě 10 dolarů. Potom řekni: „Kdo myslíš, že se k tobě přidá?“
	„Drž se dál od lidí, kteří se snaží zlehčovat tvé ambice. Malí lidé to dělají vždy, ale ti opravdu velcí v tobě vyvolají pocit, že i ty se můžeš stát velkou.“ — Mark Twain
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