NSD ALICE PAVLU

FINANCE

V MARY KAY

JAK POROZUMET PRIiJMUM
A NAUCIT SE VYDELAVAT
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N vedéla, kolik si mohu vydélat
n se nebdala mluvit o penézich s klientkami i s tymem
N mohla planovat svuj rust

N verila, ze je to ,skutecné podnikani”



3 hlavni zdroje prijmu v Mary Kay:
1.Zisk z prodeje produktu
o Zakaznicka cena minus nakupni cena = tvij okamzity vydelek
o Sleva 35-45 %
o Napr. produkt prodas za 600 K¢ — nakoupis za 390 K¢ — zisk 210 K¢ (cca 8,40
€)
2.Bonusy a darky od firmy
o Napr. za splnéeni aktivit (VIP program, objednavky za 4/10 basics), hvézdny
program nebo Uuspeéch v ¢cervené
o Darky + penézni bonusy
3. Tymové provize
o Provize od 4 % do 12 % z nakupu poradkyn v prvni linii
o AZ 13 % z produkce celého tymu, pokud jsi Sales Director

Cim vic kombinuje$ viechny tfi slozky, tim vyssi je tvij mési¢ni vydélek.



JAKE SLEVY ZiSKATE PODLE HODNOTY OBJEDNAVKY?

Doporucena maloobchodni

Basic cena s DPH Cena v EUR (orientacné) Sleva

do 1,49 meéne nez 4 425 K¢ meéne nez 177 € zadna
1,5-2,99 4 425 K¢ - 8 849,99 K¢ 177 € - 354 € 35%
3,0-799 8 850 K¢ - 23 599,99 K¢ 354 € -944 € 40%
8,0 a vic 23 600 K¢ a vice 945 € a vice 45%

HODNOTA 1BASIC JE 2 950 KC (118 EUR) VCETNE DPH.



Priklad objednavky za 6 000 K¢ / 240 €
(zakaznicka cena)

Nakupni Nakupni

Sleva cena (K¢) cena (€) Zisk (Kc)
35% 3 900K¢ 156 € 2 100KC
40% 3 600KC 144 € 2 400K¢
45% 3 300Kc 132 € 2 700KC

Zisk (€)

84 €

2 €

108 €

Zisk se odviji od vyée dosazené slevy. Cim vyséi sleva (dle

objedndvky nebo statusu), tim vyssi marze a cisty vydelek.

Cim vy$si sleva (dle tvé objednavky
nebo statusu), tim vétsi marze a
tedy vyssi zisk.

Priklad vydélku za mésic:

Chces si vydelat 8 000 K¢ (320 €)
cistého?

EJ Potfebujes prodat cca za 12 000
K¢ (480 €) se slevou 40 %

¢~ Z toho je jasné: kdyz pracujes
chytre s produkty, balicky a
doporucenimi, mas vydélek plne ve
svych rukou.



KOLIK MUZU VYDELAT ZA MESIC?

Objednavky Sleva u MK Nakupni cena (K€) Nakupni cena (€) Zisk (Kc¢)
4000 K¢/ 160 € 35% 2 600K¢ 104 € 1 400KCc
40% 2 400K¢ 96 € 1 600KC
45% 2 200K¢ 88 € 1 800KC
10 000 K¢ /400 € 35% 6 500K¢ 260 € 3 500K¢
40% 6 000KC 240 € 4 000K¢
45% 5 500K¢ 220 € 4 500K¢
20 000 K¢ / 800 € 35% 13 000KC¢ 520 € 7 000K¢
40% 12 000KC 480 € 8 000K¢
45% 11 000KC 440 € 9 000K¢




Uroven tymove slevy. Provize se pocitaji ze:

ktere miizete dosahnout:

e 1. linie (4-12 %) podle poctu aktivnich zen

POZICE VYSE TYMOVE SLEVY , ,
e celkoveé produkce tymu (7-13 %)
nezavisla Star Recruiter o
3-4 aktivni Clenky v 1. linii 4 A’ .,
Priklad:
3 i |‘ T L d 7 7 . V4 o [ o A4 /7 . V4 .
e e = e o S 8 % Mas3 7 aktivnich Zen v 1. linii, kazd4 s objednavkou 3 basics.

W sama + 5 a vic vasich Clenek
v 1. linii poda v aktualnim mesici

objednavku v min. vy$i 1,5 basics 12 % e 7 x3 =21 basics
e Provize 12 % — cca 9362 Kc /377 €

nezavisla Future Sales Director o
8 a vic aktivnich ¢lenek v 1. linii 8 AD

W sama + 5 a vice vasich Clenek 7 , o , v v, : g
pod3 v aktudlnim mésici 12 o A nezapomen - Cim |épe vedes tym, tim vySsi provize a bonusy se ti
objednavku v min. vysi 1,5 basics vraceji.



Kolik chci vydelat za mésic?

Kolik zadkaznic mi na to staci?
Kolik schizek potrebuji domluvit?
Co mi vtom muze pomoci?




e Vedeni evidence

e Opakované nakupy od stalych zakaznic
e Balicky a zvyhodnéené nabidky

e Pravidelné akce a komunikace




e Strach mluvit o cene
e Nerealna ocekavani

e Nepravidelna aktivita
e PriliSna ,sama na to”

mentalita




Vysvetli ji vydélek na prikladu

Pomoz ji nastavit cil

Podivejte se spolu na ceny a produkty
Podporuj ji konkrétnimi kroky — ne jen slovy




PRIJEM
KOSMETICKE
PORADKYNE

* 35-45% zisk z prodeje
pripravku

* Darky a bonusy k
objednavce VIP
program, kK
objednavce za4 a 10
basics, k hvézdnému
programu

PRIJEM STAR
RECRUITER -
FSD
* 35-45 % z prodeje
pripravkl
» Darky a bonusy k
objednavkam

* 4.8,12% tymova sleva

PRIJEM SALES
DIRECTOR

* 35-45 % z prodeje
piipravku

* Darky a bonusy k
objednavkam

* 4.8,12% tymova sleva

* 7-13% provize Sales
Director

« Bonusy za prode;
tymu, za rozvoj tymu

* Provize z offspringu
« DIQ BONUS 18400.-



Bonusy nezavisle
Sales Director

za prodej tymu

PRODE.J TYMU VBASICS
VCETNE OSOBNIHO
PRODEJE

100 -134,99
135-159,99
160 -209,99
210-259,99
260 - 309,99
310 -389,99
390 -499 99
500 a vice

: Vjé'éE
FINANCNIHO
BONUSU

8 000 Kc
11 000 Kc
14 000 Kc
20 000 K¢
24 000 Kc
31000 K¢
43 000 K¢
55 000 K¢

Bonusy nezavislel
Sales Director

NEZ. SALES
. DIRECTORS

za predaj timu 6 25C

PREDAJ TIMU V BASICS VYSKA PODMINKY:

VRATANE OSOBNEHO FINANCNEHO MESICNI: min. 80 basics tymovéa produkce +
PREDAJA BONUSU min. 1 nova nez. KP s produkci alespon 1,5 basics v 1. linii

CELKOVE (za 2 mésice):
min. 160 basics tymova produkce +
100 - 13499 320 e min. 3 nove nez. KP (kazda s produkci
135 - 15999 440 € alespon 1,5 basics) v 1. linii
160 - 209,99 560 € "
210-259.99 800€ |
Bonus plati pro obdobi 04-07/2025.
260 o 30999 960 € B:m.rssjg r?wrofng ;skaot také za obdobi
3 1 O 3 89‘ 99 1 2 4 0 € Q4/2025, pricemZ na mésic 03/2025 4
_— aka tykajici se novych nez. KP -
’ néla v 03/2025 0 novych
390 - 499,99 1720 € e 3
500 a viac 2200€



Provize z prodeje |l Provize z prodeje | Provize
osopniho tymu tymu nezavisle nezavisle SD, FESD,

(1. linie) nezavislé Sales Director S 3 | es D | rec t or ES D E ES D

PRODEJ TYMU MESICNi PRODEJ PROVIZE
POCET CLENEK VYSE V BASIC VCETNE VYSE VYSE VLASTNIHO TYMU POCET Z OFFSPRINGU
vV TYMU PROVIZE OSOBNIHO PRODEJE PROVIZE V BASICS OFFSPRINGU V%

3-4 ts:lf?:ivniélenky 4 % 0-7999 T % Stupen 1: 1 2 anebo 3 4%
v 1. linii 80-269,99 o
30 - 199 99 10 % 4 5 anebo 6 4,5 %
5 av.ic? aktivnich ¢lenek . 7 avice 5%
kel 8%  200-29999 11%
R Stupefi 2: 1,2 anebo 3 5 %
Vy sama + 5 a vice vasich 300 — 39999 12 %, 270 a vice

¢lenek poda v aktualnim 4 5 anebo 6 5’5 %
mésici objednavku ’

vminimalnivy&i1,5 basics 12 % 400 a vice 13 % ( avice 6 %



POZICE A PROVIZE

. Nez. Senior Nez. Star Nez. Team Nez. Future Sales Nez. Sales
Consultant Recruiter Leader (nez.TL) Director(nez. FD) Director(nez.D)
(nez. SC) (nez. SR) 5-7 aktivnich&lenek  min. 8 aktivnich &lenek ko NEZ KOSMETICKA
1-2 aktivni Zlenky 3-4 aktivni Zlenky v 1. liniit v 1 liniit PORADKYNE A NAVIC:

v 1 liniit v 1. liniit

Nez.Senior Sales  Nez. Future Nez. Executive Nez. Elite Executive  Nez. National Sales

Director (nez.SD)  Executive Senior Senior Sales Senior Sales Director (nez. NSD)

1-2 nez. Sales Directors Sales Director Director (nez. ESD) Director Nez. Senior National

v 1. lini (nez.FESD) 5-7 nez. Sales Directors (nez. EESD) Sales Director (nez. SNSD)
3-4 nez Sales Directors v 1. linii 8 avic nez. Sales Directors Nez. Executive National

JAKO NEZ SALES DIRECTOR

AN v 1. linii v L lini Sales Director (nez. ENSD)




e Finance v MK jsou jednoduché, kdyz vis, kam se divat
e Tvuj vydelek je v tvych rukach - krok po kroku
e Akcni krok: Spocitej si svuj cil na cerven




KOLIK SI CHCES VYDELAT V CERVNU?

UDELEJ SI PLAN PODLE SVYCH CiSEL A NEBOJ SE RUST!



DEKUJEME, JSTE UZASNE!
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