S MARY KAY

Objevie vsechny benefity a vyhody. kieré s sebou prodej
produkita a sdileni prileZitosti s Mary Kay prinasi
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w Kariéra s Mary Kay

OBJEVTE SVET,
KTERY S| ZAMILUJETE

10 DUVODU, PROC BUDOVAT KARIERU
SMARY KAY

1. Otevird se vam nejlepsi podnikatelskd prileZitost

2. Sama rozhodujete o svém kariérmnim réistu (jak vysoko se ve své

kariére dostanete) a pritom mdZete predavat nadseni dalsim.

3. Sama rozhodujete o vy3i svého pifjmu (ziskéte nejen skvélou
35-45% slevu na produkty Mary Kay', ale také dalsi slevy
a provize na zakladé jednoho z nejstédrejsich systémi
odmeériovani)

4. Organizujete si svj viastni ¢as, ¢as pro rodinu

a Cas vyhrazeny na praci

5. Budete mit pristup k jedinenym kolenim, na kterych
se dozvite cenné rady pro dalsi rozvoj svého podnikani.
Zéaroven mate 24 hodin denné, 7 dni'v tydnu k dispozici online
vzdélavaci platformu LINK & LEARN (Klikni a vzdélavej sel)

6. Ziskate respekt a uznéni za svoji praci a dosahovani cild

i na skolenich a konferencich organizovanych spole¢nosti.
T.Mbzete ziskat skvéld vécna ocenénl

8. Moznost podivat se do centrély spolecnosti

Mary Kay ve mésté Dallas v Texasu

9. Kazdy rok se mizete zUcastnit luxusnich z&jezdl
nejen do exotickych destinacf

10. Moznost Fidit nadherny réizovy automobil

MARY KAY

3 CLINICAL
SOLUTIONS

PHA + AHA
RESURFACER

CLINICAL SOLUTIONS
SOLUTION HA+ CERAMIDE ]

BARRIER
RESTORE 1:1:3

ZAJIMAVOSTI O SPOLECNOSTI MARY KAY

o ZaloZila ji pani Mary Kay Ash roku 1963 v Dallasu v USA

o Patif mezi predni svétove znacky pletove a dekorativnfkosmetiky
Jiz poctvrté Mary Kay ziskala hodnoceni svétove jednicky v primém prodeji pletove
a dekorativnikosmetiky.*

» Nepodporuje testovéni na zvifatech a je sinym zastancem
alternativnich metod testovanf

e Vlysoce kvalitni produkty Mary Kay' jsou vyviieny ve viastnich laboratorich

spolecnosti podle nejmodernéjsich védeckych poznatkd.

» 100% zaruka spokojenosti Mary Kay umozriuje nezavislé kosmeticke
poradkyni poskytovat zakaznik&im kvalitni zakaznicky servis a v pripadé

nespokojenosti vymeénu zboZi nebo i vraceni penéz

«V roce 1997 byla zaloZena pobocka spolednosti Mary Kay* v Ceské republice
se sidlem v Praze. V roce 2000 byla zaloZena pobocka spolecnosti Mary Kay
na Slovensku, v souc¢asnosti se sidlem v Bratislavé. Od roku 2023 dosahuje
Mary Kay uspécht take v Madarsku.

o Znacka Mary Kay ziskala hned nékolikrat prestizni ocenéni Superbrands jak pro
Ceskou, tak i slovenskou pobocku. Produkty Mary Kay ziskévaj kazdy rok ocenént
a od Asociace vizazistl a stylistl a vitéziiv hodnoceni zakaznikl v souteZi

Cosmo Beauty Awards

o Znacku Mary Kay jste mohli zaznamenat také jako soucést réiznych mediélnich
projekt(i & vetejnych akel Z t&chto miiZzeme jmenovat napriklad Miss Ceské
republiky, Cesky slavik Mattoni, Cesky lev, Equal Pay Day, Miss Universe, anketu
OTO - Oscbnost televizni obrazovky ¢i Bratislavské modni dny.

CLINICAL

HYDRATOR * Zdroj Euromonitor
International Limited;
beauty and personal
care vydani 2026,
hodnota prodeje

v RSP data

zarok 2025
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Kariéra s Mary Kay w Zakladni pojmy

ZAKLADNI POJMY,

KTERE JE DOBRE ZNAT

KTERE OBDOBI ZAHRNUJE SEMINARNI ROK
A SEMINARNI CTVRTLETI?

Aktualniseminérni rok v Mary Kay je platny od 1. 8. 2026 do 31. 7. 2027
Vétsina motivacnich programd je platna v tomto obdobi

Seminarni Ctvrtletije rozdéleni seminarniho roku na Etyfi tiimésicni obdobi
1. seminérni tvrtleti - srpen 2026 az ffjen 2026

2.seminarni Ctvrtleti - listopad 2026 az leden 2027

3. seminarni Ctvrtleti —unor 2027 az duben 2027

4. seminarni Ctvrtletl — kvéten 2027 az Cervenec 2027

V mnoha motiva¢nich programech sledujeme obdobf

seminarniho ¢tvrtletf

Hodnota basics a tim i vyse slevy se odvijf od hodnoty objednavky Sekce 1
v maloobchodnich cenach s DPH.

Pokud poradkyné v daném mésici poda svou prvni objednavku s vyssi slevou,
stejné sleva platiina dalsi objednavky v tom mésici — pokud jsou alespor

ve vysi 1,5 basics.

Objednavky niz&i nez 1,5 basics nemaji narok na slevu

iy

>

4 () mARY KaY

. Uprimné verim, Ze vira je
diilezZitou soucasti vseho, do ¢eho
se pustime. Kdyz vérime, dokazZeme
délat opravdu vellé véci. Kazdy
musi prekonavat prekazky, ale
ti, kteri maji velkou viru, mohou

X

porazit vSe, co jim stoji v cesté.

anyfley)

CO JE BASIC?

Termin ,basic” (bejzik) se pouzivéa jako
zékladni mérna jednotka prodeje
ajeho hodnota se neodviji od zadné ceny
samostatnych produktt ¢i sad produktd.

Hodnota 1 basic je 3 175 K& v€etné DPH.

JAKE SLEVY ZISKATE PODLE

HODNOTY OBJEDNAVKY?
Doporucena
maloobchodni

cenas DPH
do 1,49 méneé nez 4 762,50 K& zadna
15-2,99 476250 KE-9524,99 K& 35%
3,0-7,99 9525 K& - 25 399,99 K& 40%
8,0avic 25400 K¢ a vice 45 %




Zakladni pojmy Kariéra s Mary Kay

JAK SE HODNOT/ VASE AKTIVITA?

AKTIVNi PORADKYNE

A1 -V aktudlnim kalendarnim mésicijste podala alespor jednu

objednavku v minimalni vysi 1,5 basics

A2 -V predchazejicim kalendarnim mésici jste podala alespor
Jjednu objednavku v min. vysi 1,5 basics, v aktualnim kalendarnim

mesicijste nepodala anijednu objednavku v min. vysi 1,5 basics

A3 - Predchazejici mésic jste ukoncila se statusem A2 a nepodala

Jste v aktualnim mésici anijednu objednavku v min. vysi 1,5 basics

PASIVNi PORADKYNE

P1 - Pfedchézejici mésic jste ukondila se statusem A3 anebo N3
anepodalajste v aktualnim mésici ani jednu objednavku v min. vysi
1,5 basics

P2 - Pfedchézejici mésic jste ukondila se statusem P1 a nepodala jste

v aktualnim mésici anijednu objednavku v min. vysi 1,5 basics.

P3 - Pfedchézejici mésic jste ukondila se statusem P2 a nepodala jste

v aktualnim mésici anijednu objednavku v min. vysi 1,5 basics.

TERMINOVANA PORADKYNE

T1 - Pfedchézejici mésic jste ukondila se statusem P3 a nepodala

Jste v aktualnim mésici ani jednu objednévku v min. vysi 1,5 basics

T2 - Predchazejici mésic jste ukoncila se statusem T1 a nepodala

Jste v aktualnim mésici ani jednu objednavku v min. vysi 1,5 basics

T3 - Predchazejict mésic jste ukoncila se statusem T2 a nepodala

Jste v aktualnim mésici ani jednu objednavku v min. vysi 1,5 basics

T4 - Pfedchézejici mésic jste ukoncila se statusem T3 a nepodala

Jste v aktualnim mesici ani jednu objednavku v min. vysi 1,5 basics

T5 - Predchazejict mésic jste ukoncila se statusem T4 a nepodala

Jste v aktualnim mesici ani jednu objednavku v min. vysi 1,5 basics

T6 - Predchazejici mésic jste ukoncila se statusem T5 a nepodala

Jste v aktualnim mesici ani jednu objednavku v min. vysi 1,5 basics

TT7 - Predchazejici mésic jste ukondila se statusem T6 a nepodala
Jste v aktualnim mésici anijednu objednavku v min. vysi 1,5 basics
KdyZ si v tomto mesici nepodate objednavku v min. vysi 1,5 basics,
budete finalné terminovana (XA)

XA - Predchézejici mésic jste ukondila se statusem T7. Nepodanim
alespori jedné minimalni objednavky ve vysi 1,5 basics za obdobf
12 mésict od vasi posledni minimalni objednavky ve vysi 1,5 basics
se stévate finélné terminovanou poradkyni a vase smlouva

s nezavislou kosmetickou poradkyni je ukoncena.

e Proc¢ mit status A1/A2/A3

"<

Y\

e Sleva na produkty 35-45 %

o Tymova sleva, pokud sdilite pileZitost (vice nastr. 8),
resp. provize z prodeje osobniho tymu nezavislych Sales
Directors (vice nastr. 10-11) ve vy3i 8-12 %.

NOVA PORADKYNE

N1 -V aktudlnim kalendarnim mésicijste uzavrela Smlouvu
nezavislé kosmetické poradkyné spojenou s objednanim
Uvitaciho bali¢ku a nedoslo k podani Zadne dalsi objednavky
dosahujici hodnoty minimélné 1,5 basics.

N2 - Predchazejici mésic jste ukondila se statusem N1
anepodalajste v aktudlnim mésici ani jednu objednavku
v min. vysi 1,5 basics.

N3 - Predchazejici mésic jste ukondila se statusem N2
anepodalajste v aktudlnim mésici ani jednu objednavku
v min. vysi 1,5 basics.

Dulezité

Status poradkyné se odviji od terminu zpracovani
posledni objednavky v min. vysi 1,5 basics.

Po zpracovani vas! poslednf objednavky v min. vysi
1,5 basics se vas status zménf vZzdy na Al.

K dalsi zméné statusu (napt® z A1 na A2 nebo z P2

na P3) dochéazf vzdy ukondenim aktuélniho mésice.

Pokud obnovite svou ¢innost podanim alespor jedné
objednavky v minimalni vysi 1,5 basics, obnovi se

recruiterské vazby v rémcivaseho osobniho tymu (1. linie)

Se ziskanim statusu T2 ztrécite recruiterskeé vazby

na poradkyné ve svém osobnim tymu (1. linie)
Recruiterske vazby nebudou obnovené ani v pripadé,
Ze obnovite svou ¢innost podanim alespori jedné

objednavky v minimalnf vysi 1,5 basics

Vénujte pozornost

Nezavisla kosmeticka poradkyné, ktera podepise smlouvu
se spole¢nostiMary Kay, se stava ¢lenkou toho tymu,
kterého je Clenem jeji recruiter (nezévisla kosmeticka poradkyné,
kterd osobné sdilela prileZitost s Mary Kay a privedla novou
nezavislou kosmetickou poradkyni ke spolupréci s Mary Kay). Vazba
mezi nezavislou kosmetickou poradkyni a jejim recruiterem je neménna
po celou dobu platnosti smlouvy. Tato vazba mize byt zruSena jen
terminaci recruitera, pokud nedojde k obnovent aktivity recruitera
po dobu prvniho mésice terminace (tedy po dobu statusu T1)

MARY KAY 5



Kariéra s Mary Kay w Kariérni zebricek

KARIERN/I ZEBRICEK
KROK ZA KROKEM

JAK POSTUPOVAT V KARIERE S MARY KAY?

Uspésné nezavislé kosmetické poradkyné se
odlisuji i oficialnim obledenim, které je platné
na oficialnich akcich spolec¢nosti od urcité

pozice kariérniho Zebricku.

NEZAVISLA
KOSMETICKA
PORADKYNE
(NEZ.KP)

0- 3 aktivni ¢lenky
v 1. linii

MATE VZDY NAROK NA:
w © 35% az 45% slevu
na produkty Sekce 1

e prehledy ainformace
@ o préaci tymu na MK
InTouch®

NEZAVISLA
TEAM
LEADER
(NEZ.TL)

4-7 aktivnich ¢lenek
v 1. liniit

JAKO NEZAVISLA 3
KOSMETICKA PORADKYNE
ANAVIC:

JAKO NEZAVISLA
KOSMETICKA
PORADKYNE A NAVIC:

JAKO NEZAVISLA
KOSMETICKA
PORADKYNE A NAVIC:

o tymova sleva
z prodeje 1. linie?

e piehledy ainformace
O préaci tymu
na MK InTouch®

® opravnéni nosit
cervené sako

1. linie - nezavislé kosmeticke poradkyné, se kterymi jste osobné sdilela prileZitost s Mary Kay a privedia je ke spolupraci s Mary Kay.
2 Konkrétnivysi tymové slevy/provize najdete v ¢asti Vyhody budovani tymu, str. 9 a v ¢asti Nezavisla Sales Director, str 12-13

6 v MARY KAY



~Jakmile budete snit o uspéchu a zjistite, co

skutecné chcete, naplanujte si praci a vypracujte

si plan. At se vas sen stane vasim vellcym cilem.

Zebiik snii vas dovede tak vysoko, jak chcete,

o [

musite vsak byt pripraveni vystoupit na nejvyssi

NEZAVISLA
SENIOR SALES

DIRECTOR
(NEZ.SD)

1-2 nezavislé Sales
Directors v 1. linii

JAKO NEZAVISLA
SALES DIRECTOR
ANAViC:

e provize z produkce
tymU offspringt
1. linie (dcefinych
nezavislych Sales
Directors)?

o specialni skolicf
materialy

a nejtézsi pricky Zebriku.©

anyfle)

NEZAVISLA
FUTURE EXECUTIVE
SENIOR SALES

DIRECTOR
(NEZ.FESD)

3-4 nezavislé Sales
Directors v 1. linii

JAKO NEZAVISLA
SALES DIRECTOR
A NAVIC:

e provize z produkce
tym offspringti 1. linie
(dcefinych nezavislych
Sales Directors)?

® moznost ¢lenstvi
v prestiznim NIQ Clubu

NEZAVISLA
EXECUTIVE SENIOR
SALES DIRECTOR

(NEZ.ESD)

5-7 nezavislych Sales
Directors v 1. linii

JAKO NEZAVISLA
SALES DIRECTOR
ANAVIC:

e provize z produkce
tymt offspringti 1. linie
(dcefinych nezavislych
Sales Directors)?

e moznost ¢lenstvi
v prestiznim NIQ Clubu

Kariérni Zebricek w Kariéra s Mary Kay

NEZAVISLA
ELITE EXECUTIVE
SENIOR SALES
DIRECTOR

(NEZ. EESD)

8 a vic nezavislych Sales
Directors v 1. linii

JAKO NEZAVISLA
SALES DIRECTOR
A NAVIC:

e provize z produkce
tymt offspringt 1. linie
(dcefinych nezavislych
Sales Directors)?

e moznost ¢lenstvi
v prestiznim NIQ Clubu

NEZAVISLA

NATIONAL SALES
DIRECTOR (NEZ. NSD)

Nezavisla Senior National
Sales Director (nez. SNSD)

Nezavisla Executive
National Sales Director
(nez. ENSD)

Nezavisla Elite Executive
National Sales Director
(nez. EENSD)

JAKO UVEDENE POZICE
ANAVIC:

o provize z produkce tym
offspringti 2. a 3. linie

e jednorazovy bonus za vznik
nového offspringu 1. linie

o mési¢ni bonus za existenci/
fungovani nového
offspringu 1. linie

¢ jednorazovy bonus za vznik
nového NSD offspringu

o ro¢ni bonus za existenci/
fungovani NSD offspringu

¢ vSechny nové produkty
zdarma a v predstihu

¢ 4 VIP vstupenky na Vyrocni
konferenci zdarma

o specialni darky na Vyrocéni
konferenci

® specidlni uznani a ocenéni
na Vyroéni konferenci

o specialni sako NSD
o zlaty odznak NSD
o NSD nédramek

* moznost fidit luxusni viiz
Mercedes-Benz

o moznost kvalifikace
v prestiznich motivaénich
programech pro NSD

MARY Kay /] 7



Kariéra s Mary Kay w Zacatek vasi cesty s Mary Kay

ZACATEK VASI CESTY
S MARY KAY

Program pro nové nezavislé kosmetické poradkyné
—jednoduse a krok za krokem!

+
* @ o UVITACI BALICEK (zakoupen piipodepsani smiouvy)
Prvni bali¢ek pro start podnikéni, kde se seznamite s Mary Kay®
Cena: 690 K&
Hodnota: 0 basics
Obsahuje:
o Mary Kay Ultimate® Rasenku + Odliovad o&f - nejproddvandjéi produkty Mary Kay®, které :
zaujmou na prvni pohled. Vzorky sad péce o plet - vyzkousejte a nechte vyzkouset své okolf ‘

L
g
>
&
<
=

o Tisténé materiély - pro jednoduchy start vaseho podnikani

Prog: Vyzkousite produkty a zjistite, 0 ¢em je podnikani's Mary Kay.

* (M PRVNI OBJEDNAVKA: Poznejte nejprodavanési produkty
Pro skvély start doporucujeme co nejdrive po podpisu smlouvy (idedlné hned) si poridit i balicek
doporucenych a nejprodavanéjsich produktd péce o plet, licenia péce oruce. Viyberte sisve ' ¢
oblibené produkty na strance Doporucené produkty pro prvnf objednavku kosmetiky.
Zakladnibali¢ek je v hodnoté 1,5 basics, Kompletni “business” balicek je v hodnoté 2 basics.

Bonus: Mary Kay kabelka jako darek.

Pro¢: Ziskate nejoblibengjsi produkty Mary Kay® se slevou a miZete je otestovat i s vasim okolim

L 4
+ v p , v
° ., % BUDTE AKTIVNI A ZISKEJTE ODMENY //}
- Jak: Objednejte za 3 basics v 2. a 3. mesici Programu pro nove nez. kosmeticke poradkyne i/{
(mésic je myslen kalendarni) :‘\\
+ < lom (et ke (ot X
+ Odmény: Crossbody taska (mésic 2) a Sada stétct (mésic 3). N
Po celou dobu 90 dni (od 1. aktivni objednavky): 45% sleva na aktivni objednavky (min 1,5 basics)!
+
. - AP, Potrebujete pomoc?
N & e Mary Kay InTouch® - Sekce Program pro nové nez. kosmetické poradkyné. W
S ¢ Budte v kontaktu se svojf recruiterkou nebo nez. Sales Director. W
e Sledujte videa, prinlaste se na Skolenf a konference, vyuzivejte na maximum nabidku w

od Mary Kay, ziskate tak vie, co potiebujete pro Uspéech.

CIL:

Minimalné 3 objednévky béhem prvnich 90 dni - ziskejte slevu, darky a silny start vaseho podnikani s maximalni podporou od Mary Kay.

8 W MARY KAY Spole&nost si vyhrazuje pravo na zménu



Prvnich 90 a Vyhody budovani tymu w Kariéra s Mary Kay

PRVNICH 90 ,

/
7

Jiz 30 let provazime Zeny na cesté ke krase. NOVE op

1.8 2026

NOVY MOTIVACNi PROGRAM PRO NOVE KOSMETICKE PORADKYNE
(pro nez. KP béhem prvnich 90 dnii od data podpisu smlouvy) PRO SEMINARNI ROK 2026/2027

KDY SE MUZETE DO PROGRAMU ZAPOJIT?

» B&hem prvnich 90 dnti od data podpisu vasi smlouvy.

JAK ZISKATE OCENENI? Vzdyfk,t“a,'df"fata'°8
eneni na e
* Privadéjte béhem tohoto obdobi do své 1. linie nové nez. kosmetické poradkyné S tnajde -
] i na Mary Kay Intouch
(kaZdou s produkci min. 1,5 basics). =

» Nova nez. kosmeticka poradkyné = 1 symbolicky ,bod*“ \\
CO MUZETE ZISKAT? \
* Nova ne. KP = 1 ocenéni podle vlastniho vybéru z katalogu.

» Béhem prvnich 90 dni mlzZete ziskat max. 3 ocenéni. Je jen na vas, kdy béhem tohoto obdobi podminky splnite.

VYHODY BUDOVANIi TYMU

Kariérového postupu s Mary Kay dosahnete, kdyz si kromé prodeje produkti Mary Kay"*
budete budovat tym, tj. sdilet prileZitost. Jako nezavisla kosmeticka poradkyné
(dalejen “poradkyné”) ziskavate narok na tymovou slevu za sdileni prileZitosti.

Zde jsou uvedeny urovné tymové slevy, které miiZete dosahnout:

UROVEN TYMOVE SLEVY, ZPUSOB UPLATNENI TYMOVE SLEVY
KTERE M(]ZVETE DOSA'HNOUT » Tymovou slevu budete moci uplatnit na Uhradu vasich pristich objednévek.

» Na jednu objednévku bude uplatnéna tymova sleva maximalné
POZICE VYSE TYMOVE SLEVY do vy8e 80 % z celkove hodnoty vasi objednavky véetné DPH.
e Tymova sleva bude automaticky pfifazena systémem k vasim nasledujicim

nezavisla Team Leader 8 %

4-T aktivnich lenek v 1. linii objednavkam do vycerpani celkového zlstatku.

e . e Upozornujeme vas, ze narok na tymovou slevu zaniké okamzité po ukoncéeni vasi
nezavisla Future Sales Director 1 2 cy P J Y P
(]

8 a vic aktivnich &lenek v 1. linii Smlouvy s nezavislou kosmetickou poradkyni bez ohledu na déivod jejiho ukoncent

e \ysi naroku na necerpané tymove slevy simiZete kdykoli overit
pri podani online objednavky na strankach MK InTouch’

Podminkou pro vznik naroku na tymovou slevu je, abyste byla aktivni v mésici, za ktery vam vznika narok na tymovou slevu. Tymova

sleva se vypoditava na zakladé celkovych mésicnich nakupt Sekce 1 poradkyri v 1. linii (tj. poradkyri,s nimiZ jste vy osobné sdilela

prilezitost s Mary Kay a privedla je ke spolupréci s Mary Kay) ve velkoobchodnich cendch bez DPH.

MARY Kay V] 9



Kariéra s Mary Kay Program DIQ

PROGRAM D/Q

Kvalifikace na pozici nezavisla Sales Director

\\"

Programu se mizete zuc¢astnit jen jako nezavisld kosmeticka poradkyné (déle jen ,poradkyné”) se statusem aktivni (A1, A2 nebo A3) na konci

mésice pred vstupem do programu a zarover splnit nasledujicf pozadavky

 Na konci mésice pred vstupem do programu DIQ méjte ve své 1. linii alespori 12 aktivnich poradkyn (se statusem A1, A2 nebo A3). Pokud
néjaké poradkyné z viastniho tymu (1. linie) podé Zavazek nez. Sales Director v kvalifikaci ve stejném mésici jako poradkyné v PROGRAMU DIQ,

Je nutne jinahradit a mit tedy alespori 13 aktivnich vlastnich tymovych €lenek v mesici, ktery predchazi prvnimu mesici kvalifikace

» Méjte celkovy prodej osobniho tymu (1. linie) 60 basics (v préiméru 20 basics mésiéng) b&hem 3 kalendarnich mésicll pred vstupem do
programu. V pripadé, Ze nez. kosmeticka poradkyné, ktera vstupuje do programu DIQ, podepsala smlouvu nez. kosmetické poradkyné v obdobi
kratsim neZ 3 mésice pred vstupem do programu DIQ, za splnéni této podminky se bude povaZovat pramérné produkce osobniho tymu (1. linie)
ve vysi 20 basics mesicne

o PredloZte spolednosti svijj Zavazek nezavislé Sales Director v kvalifikaci (DIQ) nejpozdéji 2 dny pred uzavérkou pro poradkyné v mésici
predchazejicim prvnimu mésici kvalifikacniho obdobf programu DIQ

 Mit dobré jméno ve spole¢nosti vychazejicl z podminek uvedenych ve smlouvé s nez. kosmetickou poradkyni (zahrnuijici, ale neomezujic se jen

na uplné vyrovnani svych zavazkd, které méla vaci spolecnosti pod soucasnym nebo predchézejicim ¢islem poradkyné).

e Poradkyné vstupujici do programu DIQ schvali generalni feditelka pro Mary Kay CZ/SK/HU, ktera méa prévo schvalovat i postup na pozici
nezavislé Sales Director po spinénf podminek programu

* Do programu DIQ vstupujete se svou 1. a 2. linif aktivnich poradkyr (aby se mohla nez. kosmeticka
poradkyné / poradce z 1. nebo 2. linie nez. Future Sales Director, ktera vstupuje do Programu DIQ,
stat soucasti DIQ tymu, musi byt vazby této nez. kosmetické poradkyné / poradce z 1. nebo 2. linie
se svym recruiterem aktivni). Poradkyné z dalsich linif (tFetf linie a dalsich nizich linif), jejichZ smlouva
nezévislé kosmeticke poradkyné byla zpracovana pred prvnim mésicem kvalifikacniho obdobf
programu DIQ, zGstanou v plivodnim tymu (tzn. v tymu nezavislé Sales Director, kam DIQ poradkyné
pred vstupem do programu patrila)

o 74dn4 z téchto Elenek 1. nebo 2. linie nesmi mit k poradkyni v PROGRAMU DIQ nasledujici vztah:
¢lenka vlastniho tymu (1. linie), nebo poradkyné z 2. linie, kterd si podéva svoji zavaznou prihlasku
do PROGRAMU DIQ ve stejnem mésicijako DIQ, poradkyné v PROGRAMU DIQ, poradkyné
na pozici nez. Sales Director.

e Pokud mate na konci programu DIQ ve svém tymu jakékoli poradkyné se statusem nova, pasivni
nebo terminovana (N, P nebo T), zUstavajl tyto poradkyné ve vasem tymu, pokud Uspésné
dokoncite kvalifika¢ni program DIQ

e Nez. KP ktery/kterd vstupuje do PROGRAMU DIQ a nez. Sales Director nemohou byt ve vzajemném
manZzelskem svazku

Prinlasku do programu DIQ naleznete na MK InTouch’. Béhem programu DIQ také doporucujeme absolvovat
vzdélavaci program DIQ University.

10 MARY KAY



Program DIQ Kariéra s Mary Kay

PRUBEH A USPESNE SPLNENI PROGRAMU DIQ:

V PROGRAMU DIQ se mtize poradkyné kvalifikovat na pozici nez.
Sales Director za jeden, dva, tfi nebo ¢tyri mésice, v zavislosti
od toho, kdy splIni nasledujici celkové podminky:

o Celkova produkee DIQ tymu (dale jen ,tymu”) min. 290 basics.
e Jako poradkyné v PROGRAMU DIQ miZe prispét svymi objednavkami

ve vySimax. 72,5 basics k poZzadované produkci 290 basics celkem,
t]. produkee tymu musf byt min. 217,5 basics za kvalifikacni obdobf

(spocita se a vyhodnocuje za celé obdobi)
» Minimalnf mésiéni produkce tymu v jednotlivych mésicich pinént
programu je
- 60 basics produkce DIQ tymu v 1. mesici programu
- 70 basics produkce DIQ tymu ve 2. mesici programu
- 80 basics produkce DIQ tymu ve 3. mesici programu
- 80 basics produkce DIQ tymu ve 4. mesici programu

e Bé&hem kvalifikace v PROGRAMU DIQ musf privest se svym tymem kazdy
mésic min. 3 nové nez. kosmetické poradkyné (kazda s produkef

min. 1,5 basics v mésiciregjstrace)

Na koncikvalifikacniho obdobije potieba mit min. 35 aktivnich
poradkyn v tymu, véetné samotné poradkyné v PROGRAMU DIQ
(t). 35 poradkyn se statusem A1, A2, nebo A3 k poslednimu dnu
kvalifikace).

Kvalifikacni tym se skladé z poradkyné v PROGRAMU DIQ, z jejiho osobniho
tymu (1. linie) a ze ¢lend osobniho tymu jeji 1. linie (tedy jeji 2. linie). Nové
poradkyné od ¢lend kvalifikacntho tymu, jejichZ smlouva s nez. kosmetickou
poradkyni byla spole¢nosti akceptovana k nebo po prvnim dnu mésice, kdy
poradkyné vstoupila do PROGRAMU DIQ, budou ¢leny nového kvalifika¢niho
tymu

Poradkyné od ¢lent 2. linie (tedy 3. linie), jejichZ smlouva s nez. kosmetickou
poradkyni byla spole¢nosti akceptovana pred prvnim mésicem kvalifikaéniho
obdobi PROGRAMU DIQ, zlistanou v plvodnim tymu (t). v tymu nez. Sales
Director, kam pred vstupem do kvalifikace v PROGRAMU DIQ patfili) a jejich
produkce se nebude pocitat do celkové tymoveé produkce potiebneé

v PROGRAMUDIQ

Pokud by tym poradkyné v PROGRAMU DIQ nedosahl mésicné nebo
celkové kvalifikacnich podminek PROGRAMU DIQ, k opétovnému vstupu
do PROGRAMU DIQ je potreba predlozit novy Zavazek (do PROGRAMU
mUZe opétovné vstoupit nasledujicl mésic, pokud spini vstupni podminky)
Nové poradkyné od tymovych ¢lent (t). 3., 4. atd. linie) zlstanou

v pvodnim tymu nez. Sales Director.

e Aby se mohla poradkyné v PROGRAMU kvalifikovat, musf byt jejf jednant
v obdobf kvalifikace v souladu s principy spolec¢nosti Mary Kay a viemi
ustanovenimi uzaviené smiouvy s nez. kosmetickou poradkyni. PROGRAM
DIQ Uspésné kondi, pokud spinila viechny vyse uvedené podminky. Vedenf
spole¢nosti na zakladeé posouzeni regulérnosti spinéni podminek schvali

vyhlaseni nove nez. Sales Director.

* Doporucujeme béhem PROGRAMU DIQ predloZit spole¢nosti podklady
na Cerpani provizi na pozici nez. Sales Director, tj. identifikacni idaje
jako nezavislé podnikatelky (tj. ICO, DIC, piip. Osvédeni o registraci
platitele dané z pridaneé hodnoty se Zivnostenskym opravnénim znéjicim
na Zprostredkovatelska ¢innost v oblasti obchodu, sluzeb, vyroby). Bez
téchto podkladt nebude moct svoji provizi Cerpat. Provize bude vyplacena

vyhradné prevodem na bankovni Ucet, ktery spolecnosti pisemné nahlasf

Pokud béhem PROGRAMU DIQ vstoupi do PROGRAMU DIQ

i poradkyné z 1. nebo 2. linie z kvalifika¢niho tymu (nebo vstoupi
obé do PROGRAMU DIQ ke stejnému datu), bude to pro recruitera
(poradkyni, ktera predloZzila Zavazek ke vstupu do PROGRAMU DIQ)
znamenat nasledujici:

o | nadéle ziskava tymovou slevu z osobniho prodeje poradkyné v 1. linii
(v pfipadé, Ze debutuje jako nez. Sales Director, bude ziskavat provizi
7 prodeje osobniho tymu (1. linie) nez. Sales Director)
» Osobnf ani tymovy prodej této poradkyne se nezapocitava do tymové
produkce anibéhem PROGRAMU DIQ, ani po debutu samostatneho tymu
e Tato poradkyné se nezapocitava do celkového poctu poradkyri v tymu, ani
behem PROGRAMU DIQ, ani po debutu samostatného tymu

e Tato poradkyné se stane offspringem té nez. Sales Director, do jejiZ tymu
patfila ke dnivstupu do PROGRAMU DIQ

Nez. kosmetické poradkyné v 1. linii se statusem N,PaT

Pokud mé& poradkyné ve sve 1. liniii poradkyné se statusem N1-3, P1-3 nebo
T1-7, nepocitajf se do velikosti 1. linie pri vstupu do PROGRAMU DIQ (t). mezi
12 aktivnich poradkyr), zUstéavaji ale nadale soucasti tymu. V pripadé, Ze se
tyto poradkyné reaktivuji b&hem nebo po ukoncenikvalifikadniho obdobf
PROGRAMU DIQ, jejich produkce se pocita do tymove produkce tymu. Stejné
tak, pokud méa na konci PROGRAMU DIQ ve svém tymu jakekoliv poradkyné

se statusem nové, pasivni nebo terminované (N, P nebo T), po Uspésném
ukoncen! PROGRAMU DIQ zUstavaji tyto poradkyné v tymu nove nez. Sales
Director.

/11N
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Kariéra s Mary Kay w Nezavisla Sales Director

NEZAVISLA SALES DIRECTOR"

Financnivyhody pozice

Na pozici nezavisle Sales Director a vy&si ziskavate narok

na provizi za sdileni prleZitosti. Provize je ocengnim za vasi praci Jako nezavisla Sales Director musite se svym tymem

dosahnout minimalni mésiéni produkci ve vy3i 80 basics.

s tymem. O vysi provize budete informovana do 15. kalendériho

dne nasledujiciho mésice. Pro vyplaceni provize je nezbytne, Pokud dva po sobé jdouci kalendarni mésice nesplnite
abyste spolec¢nosti oznamila identifikacni Udaje nezavislé Sales tento minimalni limit, ztracite svou pozici nezavislé Sales
Director jako nezavislé podnikatelky (tj. ICO, DIC. piip. IC DPH) Director, tj. dochazi k ukon&eni Smlouvy s nezavislou

se zivnostenskym opravnénim zamerenym na ,.Zprostredkovani Sales Director.

obchodu a sluZzeb® Bez téchto podkladl nebudete moci svou Spolenost Mary Kay maZe dle uvazeni udélit

provizi ¢erpat. Platf pro platce DPH: provize vam bude vyplacena vyjimku v pFipadé vyjime&nych okolnosti

vyhradné pfevodem na vas bankovni Ucet poté, co vystavite (dlouhodoba nemoc apod.).

a dorucite spolecnosti Mary Kay fakturu na vysi provize.

PROVIZE Z PRODEJE ) ) )
OSOBNIHO TYMU PROVIZE Z PRODEJE TYMU ~PROVIZE NEZAVISLE SD, FESD,
(1. linie) nezavislé Sales Director NEZAVISLE SALES DIRECTOR ESD, EESD
POCET CLENEK VYSE PRODEJ TYMU MESICNi PRODEJ PROVIZE
VTYMU PROVIZE VBASIC VCETNE VYSE VYSE VLASTNIHO TYMU POCET Z OFFSPRINGU
OSOBNiHO PRODEJE PROVIZE V BASICS OFFSPRINGU V%
4-T aktivnich ¢lenek 8 % o .
v 1. linii 0-7999 5% Sz 1,2 anebo 3 4%
80-269,99
4,5 anebo 6 45 %
8 a vice aktivnich &lenek 80-199 99 11 % )
v 1. linii 12 % [ avice 5%
/ o B
200 a vice 13% Stupefi 2: 1,2 anebo 3 5%
Provize z prodeje osobnfho tymu (1. linie) 270 avice 45 b 6 5.5 %
nezavislé Sales Director je vypocitana z mésicniho ., 0 anebo 9 ¢
¢isteho objemu velkoobchodniho prodeje Provize z prodeje tymu nezavisleé Sales / o,
(Sekee 1 poslevé bez DPH) osobniho tymu (1. linie) Director je vypocitédna z mési¢niho istého 7avice 6 %
Podminkou vzniku naroku na provizi z prodeje objemu velkoobchodniho prodeje (Sekce 1
osobniho tymu je, abyste sama byla aktivni po slevé bez DPH) viastntho tymu nezavislé
(statusy A1, A2, A3) v mésici, za ktery vam vznika Sales Director véetn& osobniho prodeje

Provize z prodeje of fspringli nezavislé Sales Director je vypocitana

z mési¢niho &istého objemu velkoobchodniho prodeje (Sekee 1 po slevé
bez DPH) of fspringl v 1. linii nezavislé Sales Director,

Pokud SD, FESD, ESD, EESD nesplnif min. tymovou produkci

(80 basics mési¢né), neméa narok na provizi z produkce offspringd

bez ohledu na jejich pocet

narok na tuto provizi

o Nezavisla Senior Sales Director (déle jen nezavisld SD)
mé alespori 1 nezavislou Sales Director v 1. linii

* Nezavisla Future Executive Senior Sales Director (déle jen
nezavisld FESD) ma alespori 3 nezévislé Sales Directors v 1. linii

 Nezavisla Executive Senior Sales Director (déle jen nezavisla ESD)
ma alespor 5 nezavislych Sales Directors v 1. linii

 Nezavisl4 Elite Executive Senior Sales Director (déle jen
nezavisld EESD) mé alespor 8 nezavislych Sales Directors v 1. linii

12 ) MARY Kay



Nezavisla Sales Director w Kariéra s Mary Kay

BONUSY NEZAVISLE SALES
DIRECTOR ZA PRODEJ TYMU

BONUSY PRO SALES DIRECTORS Q

abonust najdete

na MK InTouch®.

/ 1\

PRODEJ TYMU V BASICS VYSE PODMINKY MESICNi - N
VCETNE OSOBNIHO FINANCNIHO potFeba splnit Iy e
PRODEJE BONUSU v1.i2. mésici: :
X min. 80 basics tymova min. 160 basics tymova BONUS
100 — 13499 10 000 KC produkce produkce 6250 K(\:r
135-159.99 13750 K min. 1 nova KP s produkef min. 3nové KPsprodukei
160-209.99 17 500 Ké min. 1,5 basics do 1. linie min. 1,5 basics do 1. linie
210-259,99 22500 K¢
260 0o 27500 KS PODMINKY MESIENi - P ODMINKY
310-389,99 35000 K¢ potieba splnit ZA 2 MESICE:
- 1.i2. mésici: :
390 - 499,99 47500 K& R BONUS
500 a vice 60 000 K& min. 80 basics tymova min. 200 basics tymova
produkce produkce 8 750 Ké’
+ +
min. 1 nova KP s produkci min. 4 nové KP s produkci
min. 1,5 basics do 1. linie min. 1,5 basics do 1. linie B
TIP PRO VAS ) 7
Kompletni a aktualni PLATNY DO -
prehled provizi 07/2027 -~

MARY kay (/13
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Kariéra s Mary Kay w Nezavisla NSD

NEZAVISLA NSD

Jako nezavisla NSD méte narok na nasledujici provize a bonusy.

PROVIZE Z PRODEJE TYMU NEZAVISLE NSD
Provize z prodeje tymu nezavislé NSD je vypocitana ve vysi

13 % +5 % (tj. celkem 18 %) z mésic¢niho Cistého objemu
velkoobchodniho prodeje (Sekce 1 po slevé bez DPH) tymu
nezavisle NSD, véetné jeji osobni produkce. Nezavisla NSD nema
narok na bonusy pro nezavislou Sales Director. Nezavisla

NSD nema povinnost plnit minimalnf tymovou produkci.

PROVIZE Z PRODEJE OSOBNIHO TYMU (1. LINIE)

Provize z prodeje osobniho tymu (1. linie) je vypocitana ve vysi 8-12 %
z mési¢niho cistého objemu velkoobchodniho prodeje (Sekee 1
po slevé bez DPH) osobniho tymu (1. linie) nezévislé NSD. Vyse
této provize se odvijl od velikosti 1 linie nezavislé NSD (tj. od poctu
Clenek jejiho osobniho tymu se statusem A1, A2 a A3).

PROVIZE Z PRODEJE OSOBNIHO

TYMU NEZAVISLE NSD

Meési¢ni tymova produkce v 1. linii

8 %
12 %

4T aktivnich Clenek v 1. linii

8 a vice aktivnich clenek v 1. linii

Na pozici nezavislé NSD ziskavate maximalnislevu 45 %

na viechny své osobni objednavky, které dosahnou hodnoty
min. 1,5 basics. Na pozici nezavislé NSD ziskate i dalsf financnf
vyhody. Uvedené provize a bonusy jsou jen vybérem ze viech
provizf a bonusl ur¢enych pro nezavislé NSD a nékteré
podminky jsou zkrécené. Pokud vas zajimajf vdechny vyhody
pozice nezavislé NSD, kliknéte na MK InTouch®.

Na pozici nezavislé NSD a vyse ziskavate narok na provizi
za sdileni prileZitosti. O vysi provize budete informovéna
do 15. dne nasledujiciho mésice. Pro vyplaceni provize

Jje nezbytné, abyste spolecnosti oznamila identifikacni
Udaje nezavislé NSD jako nezavislé podnikatelky (tj. ICO,
DIC, ptip. IC DPH) se Zivnostenskym opravnénim zn&jicim
na ,Zprostredkovani obchodu a sluZzeb®. Bez t&chto podkladd
nebudete moci svou provizi Cerpat. Provize vam bude
vyplacena vyhradné prevodem na vas bankovni Ucet poté,
co vystavite a dorucite spolecnosti fakturu na vysi provize.

Provize nezavislé NSD z prodeje offspringti je vypocitana

z mésicniho ¢istého objemu velkoobchodniho prodeje
(Sekce 1 po slevé bez DPH) offspringt nezavislé NSD.

14 () MARY KaY

PROVIZE Z PRODEJE OFFSPRINGU
NEZAVISLE NSD

Mési¢ni tymova produkce offspringti v 1. linii

/7 \\\

0-79,99 basics 5%
80-159,99 basics 6 %
160 - 399,99 basics 7%
400 basics a vice 8%

BONUSY ZA TVORBU OFFSPRINGU V 1. LINII

Jednorazovy bonus za vznik nového offspringu

(nezavislé Sales Director) v 1. liniije ve vysi 86 591 KE.
Mésicni bonus za fungovani nového offspringu v 1. linii* je ve vysi
6 494 K& béhem 3 let od debutu. Na ziskani mési¢niho bonusu

Je tfeba, aby min. mési¢ni tymova produkee offspringu byla 100 basics.
V pripadé, Ze offspring v 1 lini (za ktery jste méla jako nezavisla NSD
nérok na ziskani tohoto mésicniho bonusu) debutuje jako nova nezavisla
NSD, tento mési¢ni bonus za fungovani nového offspringu v 1. linii
bude nahrazen roénim bonusem za fungovani nového NSD offspringu.
V8echny bonusy jsou pripocitané k provizim v meésici nasledujicim po
tom, ve kterém byly spinéné podminky ziskéni naroku na bonusy.

PROVIZE Z PRODEJE OFFSPRINGU

V DALSICH LINIICH NEZAVISLE NSD

V4
LY
3% -
2%

Offspringy 2. linie

Offspringy 3. linie

Kompenzace pro nezavislou NSD za offspringy

ve 4. a nizsi linii ve vlastni oblasti.

Financni kompenzace vyplacend jedenkrat ro¢né na zaklade poctu
offspring(i nezavislych Sales Directors ve 4. a dalSich (nizsich) liniich
na koncidaného seminarniho roku (tj k 31. 7), ze kterych nezavisla
NSD neziskava provize. Finanénikompenzace se nezapocitava

do programd pro nezavislé NSD (napr: Diamond Circle, Inner Circle).

* Plati pro nove of fspringy, které debutovaly 1. 8. 2026 a pozdéji. Informace
o mésicnim bonusu za fungovani nového of fspringu, ktery debutoval
pred 1. 8. 2026 najdete na Mary Kay InTouch a v broZure nezavisla NSD

-
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Motivacni programy w Prestizni klub hvézd
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PRESTIZN/KLUB HVEZD

Ctvrtletni program urceny pro vsechny nez. kosmetické poradkyné

POCETBODU HVEZDNY BALICEK
HVEZDNA POCET NA UPLATNENI PRODUKTU
UROVEN BASICS VHVEZDNEM (NA VYBER
KATALOGU ZE 4 VARIANT)
SAFIR Min. 36 basics Od36do47 ANO
RUBIN Min. 48 basics Od 48 do 59 ANO
DIAMANT Min. 60 basics 0Od60do 89 ANO
SMARAGD Min. 90 basics 0d90do 119 ANO
PERLA Min. 120 basics Od 120 vyse ANO

¢ Je mozné kvallifikovat se v nékteré z 5 hvézdnych trovni.

1 basic =1bod. Podle dosazené hvézdné Urovné ziskava
nez. KP urcity pocet bodt (napr: kvalifikaci na safirové
Urovni s 36 basics ziskava 36 bod(i. Pokud doséhne
napr: 47 basics, ziskava 47 bodl, stéle na safirové drovni).

¢ Tyto body je mozné uplatnit vyménou
za vécné darky podle vlastniho vybéru
v tzv. hvézdném katalogu, ktery bude
k dispozici na Mary Kay InTouch’.

¢ Podrobné podminky tykajici se cerpani bodu,
vybéru, objednénia doru¢eni ocenéni
naleznete ve hvézdném katalogu.

e Soucasti ocenéni bude také hvézdny balicek
produktti (na vybéer ze 4 moZnych balickd).
Hvézdny bali¢ek bude stejny pro vechny
hvézdné kosmetické poradkyné, bez ohledu
na dosazenou hvézdnou Urover nebo pocet
dosazenych basics / bodu.

KOMPLETNI
KATALOG BUDE

KDISPOZICI
NA MARY KAY
INTOUCH".

HVEZDNA SALES DIRECTOR -

e Jako hvézdna Sales Director (min. 3 hvézdy v tymu + samotna Sales Director jako hvézda)
se je mozné kvalifikovat kazdé Ctvrtleti béhem seminarniho roku.
OCENENI

@&\ oy
- navybér ze dvou moznosti:
- v / / o
d
Q

Vybér vecnych darka *p»‘ Finanéni bonus

nelo

z tzv. hvézdného katalogu podle poctu ve vySipodle dosaZzené

\\y
(1N

ziskanych bodt na zékladé dosazené hvézdné drovné.
hvézdné urovné. Hvézdny katalog bude k

dispozici na Mary Kay InTouch®.

POCETHVEZD V TYMU POCET BODU NA UPLATNENI

HVEZDNA

! \ I ) FINANGNI

UROVEN (véetné D) VHVEZDNEM KATALOGU BONUS
SAFIR 4 100 2500 K&
RUBIN 8 150 5000 K¢
DIAMANT 12 200 7500 K&
SMARAGD 16 250 10 000 K&
PERLA 20 300 12 500 K&
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SouhvézdiNEJ w Motivaéni programy

SOUHVEZDIi NEJ

Roc¢ni program

Hv&zdna drovedt Min. pocet basics SOUHVEZDI NEJ HVEZDNYCH KOSMETICKYCH PORADKYN
2026/2027* Existuje pét Urovni podle poc¢tu prodanych basics

Saffrova troveft 144 basics e Program je uréeny pro vSechny nezavislé kosmetické poradkyné *

Rubfnova troven 192 basics (dalejenk ok dkyné) véetnd vishch Sales Direct foch .

Diamantova UFOVeﬁ 240 basics 'a ejen ,osm,e ICKE pora Yyne) vce ne nezavis yc ales Directors vsecn urovni

Smaragdové Uroves 360 basics mimo nezavislé NSD.

Perlova Urover) 480 basics o Pokud ziskate v kazdém Ctvrtleti seminarniho roku, tj. v obdobi od 1. 8. 2026 do 31. 7. 2027,

status hvézdné kosmetické poradkyné (tj. 4 hvézdicky), automaticky se kvalifikujete v programu

Souhvézdi NEJ Hvézdnych kosmetickych poradkyr.
*Mozna je jakakoliv kombinace hvézdicek vjednotlivych
Ctvrtletich, rozhoduje pocet prodanych basics celkem

Hvézdna uroven Min. pocet hvézdicek

v tymu za seminarni

SOUHVEZDI NEJ HVEZDNYCH SALES DIRECTORS

rok 2026/2027* Existuje pét trovni podle podtu ziskanych hvézdicek
Safirova trover 16 o Program je uréeny pro nezavislé Sales Directors
Rubinové trover 32 0 . . . . . Y
Diamantova trove 48 (déle jen Sales Directors) na viech trovnich mimo nezavislé NSD.
Smaragdova troven 64 e Pokud ziskate kazdé Ctvrtleti seminarniho roku, tj. v obdobi od 1. 8. 2026 do 31. 7. 2027, status Hvézdné
Perlova Urover 80 Sales Director, automaticky se kvalifikujete v programu Souhvézdi NEJ Hvézdnych Sales Directors.

*Mozna je jakakoliv kombinace hvézdicek

vjednotlivych &tvrtletich

SAFIROVA
UROVEN:

¢ Hvézdny den

»*

% OCENENI SOUHVEZDI NEJ 2026/2027 %

RUBINOVA
UROVEN:

o Hvézdny den

DIAMANTOVA

*UROVEN:

o Hvézdny den

SMARAGDOVA
UROVEN:

o Hvézdny den

PERLOVA
UROVEN:

X

o Hvézdny den s Tender Power

s Tender Power NSD* s Tender Power NSD s Tender Power NSD s Tender Power NSD NSD (plati stejné jako
- Dopoledni program (plati stejné jako (platistejné jako (plati stejné jako na predchozi trovni)
sobédemuréeny na predchozidrovni) na predchozidrovni) na predchozi trovni) * 50% sleva na vstupenku

pro Souhvézdinej

*50% sleva

* 50% sleva na vstupenku

* 50% sleva na vstupenku

na Vyroc¢nikonferenci 2027

Sales Director na vstupenku na Vyrocni na Vyro¢nikonferenci 2027 e Specialni zazitek s generalni

- Odpoledniprogram na Vyrocni konferenci 2027 o Specidlni z&zitek reditelkouMary Kay CZ/SK/HU
pro Souhvézdi konferenci 2027 e Specialni zazitek s generalnifeditelkou Edit Szaboovou

nej KP (véetné D) s generalni reditelkou Mary Kay CZ/SK/HU ¢ V8echny novinky zdarma

- Spolecny raut Mary Kay CZ/SK/HU Edit Szabdovou av predstihu v ramci

po skonceni programu Edit Szabdovou e VSechny novinky Seminarniho roku

pro v8echny Ucastniky

* Jméno hosta béhem Hvézdného dne budeme komunikovat v prabéhu seminarniho roku
** Nezavisla kosmeticka poradkyné / nezavisla Sales Director, kterd se kvalifikuje na smaragdové Urovni SouhvézdiNEJ, ziska v predstihu
a zdarma v8echny produktoveé novinky, které budou uvedené 16. 10. 2027, 16.1. 2028, 16. 4. 2028 a 16. 7. 2028. Podminkou
pro ziskani tohoto ocenénije aktivni smlouva nezavislé kosmetické poradkyné / nezavislé Sales Director v dobé ocenént

zdarma a v predstihu
v ramci Seminarniho roku
2027/2028**

2027/2028**

» Bonusové prekvapenivramci
setkani s generalni reditelkou
Mary Kay CZ/SK/HU
Edit Szabéovou

MARY Kay () 17



Motivaéni programy Power of Red

(Powyer: :

0 2026/2027 Ctvrtletni program urcéeny pro viechny
e nez. kosmetické poradkyné (kromé D)

1\

Platijen pro nez. KP, které jeSté
v minulosti neziskaly Cervené sako.

KVALIFIKACNI OBDOBI: seminarni &tvrtleti
KVALIFIKACNI PODMINKY:
« privedte do své 1. linie min. 4 nové nez. KP (kaZda s produkcimin. 1,5 basics)

O ¢ méjte osobni produkci min. 16 basics

BONUS: Splnénim téchto podminek zaroven postoupite na pozici

\ Team Leader, od které vznika narok na tymovou slevu.

18 MARY KAY



Power of Red w Motivaéni programy

/ o Plati pro véechny nez.
/ , \ KP, které jiz maji &ervené
sako (kromé D).
KVALIFIKACNI OBDOBI: seminérni tvrtleti
KVALIFIKACNI PODMINKY:
o privedte do své 1. linie min. 4 nové nez. KP (kaZda s produkcimin. 1,5 basics)
e méjte celkovou produkci min. 40 basics

(zapocitava se do ni osobnii tymova produkce)

lo]o/ 7)Y/ 3/ &= Kazdy kvartal nové ocenéni

(Aktudini ocenéni'na seminarni Ctvrtleti

najdete vZdy na MK InTouch")

e

MARY Kay (/19



Motivacni programy w Kralovské dvory

KRALOVSKE
DVORY

%*

SPOLECNE PODMINKY PRO VSECHNY KRALOVSKE DVORY

 Nova nezavisla kosmeticka poradkyné / nezavislé Sales Director, kteréd prijde ke spole¢nosti /

~

—

—

—_— aeam o

debutuje béhem kvalifikacniho obdobf, musi splnit celkove kvalifikadni podminky, nevypocitava se
pomerna ¢ast na zakladé poctu mésicl od podpisu smlouvy/debutu
e Spole¢nost nebude sdélovat priibézné vysledky programu béhem kvalifikacniho obdobi zadné
nezavislé kosmeticke poradkyni / nezavisle Sales Director. K dispozici budou pouze oficialnf
vysledky publikované v ¢asopise Applause nebo jinych materidlech spolecnosti Mary Kay.
 Nezavisla NSD se Kralovskych dvorl neti¢astni. V Krélovskych dvorech se mize kvalifikovat
pouze v pripadé, pokud spini celkove kvalifikacni podminky pred nebo k datu svého NSD debutu

(1. v dobé, kdy méajesté status Sales Director).

*’—ﬁ\\‘_/
/
-

gy =
, @
X _

~

) o

o Jako nezavisla kosmetické poradkyné byste méla respektovat
filozofii spole¢nosti Mary Kay, fidit se pravidly a ustanovenimi
uzavenych smluv a ridit se zlatym pravidlem. Abyste mohla
oceneéni za spinéni programu/vyzvy ziskat, musf byt vase
Jednani po dobu trvani programu/vyzvy a v dobé oceriovan
v souladu s principy spole¢nosti Mary Kay. Spole¢nost si
dale vyhrazuje pravo na diskvalifikaci nezavislé kosmeticke
poradkyné v pripadé poruseni smiuvnich podminek a pravidel

spolupréace

 KRALOVSKY DVUR OSOBNIHO PRODEJE SE VYHODNOCUJE ZVLAST
PRO NEZAVISLE KOSMETICKE PORADKYNE A ZVLAST PRO NEZAVISLE SALES DIRECTORS.

N
1. MISTO 2.MisTO 3. MISTO
Velky zlaty ¢melak Stredné velky zlaty Emeldk Maly zlaty ¢melak

s kombinacf bilych diamant s kombinaci bilych diamant(

a barevnych drahychkamenl  abarevnych drahych kamend a barevnych drahych

nebo diamantl kamen( nebo diamant(

T
+

HODNOTNY SPERK NEBO JINE
OCENENI{ DLE AKTUALNIHO
VYBERU

nebo diamantl

)

- T e e e e e e =
>
7”7

7 20 ] mary kav

OCENENI PRO KRALOVSKE DVORY 2026/2027

s kombinaci bilych diamantt

VSECHNA DALSI UMISTENI

Maly zlaty ¢melék
s kombinacf bilych diamantt
a barevnych drahych

kamen( nebo diamantd

~

-
-



Kralovské dvory w Motivaéni programy

KRALOVSKY DVUR OSOBNI/HO PRODEJE

Je uréen pro vdechny nezavislé kosmetické poradkyné a nezavislé Sales Directors viech trovni (dale jen kosmetické poradkyné a Sales Directors), kromé

nezavislych National Sales Directors (déle jen NSD).

PODMINKY: 4.V poslednich dvou mésicich kvalifikacniho obdobf, tedy v ¢ervnu

1. Osobni prodej kosmeticke poradkyné nebo Sales Director musf a Cervenci 2027, se zapocitava produkce maximalné 50 basics mesicné,
dosahnout za kvalifikacnf obdobf vyse minimalné& 300 basics 4. v Cervnu max. 50 basics a v Cervenci max. 50 basics

2. Kosmetické poradkyné nebo Sales Director, ktera se chee kvalifikovat 5.V pfipadé shodnych vysledk rozhoduje o prvnich 3 mistech pocet
v této kategorii, musf byt aktivni* novych kosmetickych poradkyr ziskanych za dané kvalifika¢ni obdobf

do 1. linie, jejichZ prodej od okamZiku podpisu smilouvy v Mary Kay

3. Pokud kosmeticka poradkyne postoupf béhem kvalifikacniho obdobf
do konce kvalifika¢niho obdobf predstavuje minimalné 9 basics

na pozici Sales Director, bude se kvalifikovat v Kralovském dvore osobniho

prodeje Sales Directors. A naopak, pokud Sales Director ztrati status Sales a ktere jsou aktivni

Director béhemkvalifika¢niho obdobia podminky Krélovského dvora 6. Minimalnf mési¢ni tymova produkce Sales Director, ktera se chee v této
osobniho prodeje spini, bude ocenéna v Krélovském dvore osobniho prodeje kategorii kvalifikovat, je 80 basics. Pod mési¢ni minimum tymoveé produkce
kosmetickych poradky?. Aby se Sales Director mohla kvalifikovat v kategorii mizZe Sales Director klesnout maximalné 3x v prabéhu kvalifikacniho
pro Sales Directors, musf debutovat jako Sales Director nejpozdéjik 1. 7. 2027 obdobi (neplati pro kosmeticke poradkyné).

S—

KRALOVSKY DVUR SDILENI PRILEZITOSTI KRALOVSKY DVUR NEJLEPSICH TYMU

Je uréen pro viechny nezavislé kosmetické poradkyné a nezavislé Sales Directors viech je uréen pro nezavislé Sales Directors viech trovni (dale jen

Urovni (dale jen kosmetické poradkyné a Sales Directors) kromé nezavislych NSD. Sales Directors) kromé nezavislych NSD.

PODMINKY: PODMINKY:

1 Kosmeticka poradkyné / Sales Director musi privést za kvalifika¢nf obdobf do své 1. Tymova produkce vlastniho tymu Sales Director musi €init
1. linie minimalné& 22 novych kosmetickych poradky#, jejichZ prodej od okamziku za kvalifika¢ni obdobi minimalné& 2 400 basics
podpisu smlouvy v Mary Kay do konce kvalifika¢niho obdobi ¢inf minimalné 9 basics 2. Produkee offspringCi se nezapocitava.

a které jsou aktivni na konci kvalifikacnino obdobi* 3. Sales Director, ktera se chee kvalifikovat v této kategori,

2.V poslednich 2 mésicich kvalifikacniho obdobi, tedy v Eervnu a v Cervenci 2027, musf byt aktivni *
se zapocte maximalné 5 novych osobnich kosmetickych poradkyr mésiéné, jejichz 4.V pfipadi shodnych vysledkti rozhoduje osobni prodej
prodej od okamZiku podpisu smlouvy s Mary Kay do konce kvalifikacniho obdobr &inf Sales Director za kvalifikadni obdobf
minimalngé 9 basics a jsou aktivni*, tj. v ¢ervnu 5 a v ¢ervenci 5. L, L L

5. Prvni tfi tymy budou ocenéné na Viyro&ni konferenci.

3. Kosmetické poradkyné / Sales Director, kterd se chce kvalifikovat v této kategoril,
musf byt aktivni na konci kvalifikaéniho obdobf *

4.V pripadé shodnych vysledkd rozhoduje osobnf prodej kosmeticke “ L

Ve

poradkyné / Sales Director za kvalifikacni obdobi

"o -

DVOJITE HVEZDNE OCENENi USPECHU

Je urceno pro viechny nezavislé kosmeticke poradkyné » Sales Director se kvalifikuje na toto ocenéniv pripadé, Ze se
anezavislé Sales Directors véech urovni (déle jen kosmetické umisti ve dvou ze tff nasledujicich kategorit:
poradkyné a Sales Directors) kromé nezavislych NSD o Krélovsky dvir osobniho prodeje nezavislé Sales Directors
o Kosmeticka poradkyné se kvalifikuje na toto ocenéni o Kralovsky dvr sdilenf prileZitosti

v pripadé, Ze se umisti v kategorii Krélovsky dvir osobniho o Kralovsky dvir nejlepsich tymd

prodeje kosmetickych poradkyri a zéroveri se umistf » Kosmetické poradkyné / Sales Director, které splni vyse

v kategorii Kralovsky dvir sdileni prileZitosti. uvedene podminky, bude ocenéna na podiu v ramci

Vyroéni konference

TROJITE HVEZDNE OCENENi USPECHU

\ = ' jeurceno pro nezavislé Sales » Sales Director se kvalifikuje na toto ocenénfv pripadg, Ze se umistive vSech tfech
Directors (déle jen Sales Directors) nasledujicich kategoriich:
krome nezavislych NSD « Kralovsky dvir osobniho prodeje nezavislych Sales Directors

» Kralovsky dvir sdileni prileZitosti
o Kralovsky dvir nejlepsich tymu
e Sales Director, ktera splnfvyse uvedené podminky, bude ocenéna na podiu

vramci Vyro¢ni konference

* P vyhodnocovani programl a vyzev rozhoduje status kosmetickeé poradkyné k poslednimu dni v mésici **\lyobrazend trofej je pouze ilustraénf ocenéni

Kosmetické poradkyné jsou odpovédné za dafiove zévazky spojené se ziskanim a piijetim vyher a ocengn MARY KAY v 21



Motivacni programy w Program pro nové nez. Sales Directors

SPRAVNY SMER - PROGRAM
PRO NOVE NEZ. SALES DIRECTORS

_‘( PRO SEMINARNI ROK 2026/2027

PODMINKY: OCENENI PRO NOVE NEZ. D:

prvni 3 mésice od debutu V) Sako pronezavislou Sales Director ZDARMA*

¢ dosahnout min. tymovou produkci ¥ Blahopiénia poho$téni s generéini
240 basics celkemn za 3 mesicee feditelkou pro Mary Kay CZ/SK/HU

» dosdhnout min. 80 basics tymoveé produkce Edit Szabdovou v pribéhu vybrangho
kazdy mésic kvalifikacnfho obdobf kolenf organizovaného spole¢nostf

e rozsftit svou 1. linii 0 3 nové aktivni V) Fotografie nez. Sales Director s tymem
nezavislé kosmetickeé poradkyné v Casopise Applause

FINANCNI BONUS PRO NOVOU
NEZAVISLOU SALES DIRECTOR

(Kvalifika&ni obdobi: 12 mésicti od debutu nové nez. Sales Director)

WV 3750 K&/mésic v pripadé, Ze jsou v daném mésici spinéné tyto podminky:
min. mesicni tymova produkce 80 basics
min. 3 nové aktivni nezavisle kosmeticke poradkyne v time
DOHROMADY ZA 12 MESICU miZete ziskat a2 45 000 K&. (Suma vypoditand v pijpadé ziskant

bonusu kaZdy mésic od debutu.)

* Kostym pro nezdvislou Sales Director ziskate jen v pfipadé€, Ze spinite program Spravny smér a kostym si objednate nejpozdéji do 12 mésict od svého debutu na pozici
nezavislé Sales Director. Vice informaci o tom, jak si tento narok uplatnit, ngjdete na MK InTouch®

Jako nezévisla kosmetické poradkyné byste méla respektovat filozofii spolec¢nosti Mary Kay, fidit se pravidly a ustanovenimi uzavienych smluv a Fidit se zlatym

pravidlem. Abyste mohla ocenéni za spinéni programu/vyzvy ziskat, musf byt vase jednani po dobu trvani programu/vyzvy a v dobé oceriovan( v souladu s principy

spolecnosti Mary Kay. Spolecnost si déle vyhrazuje prévo na diskvalifikaci nezavislé kosmetické poradkyné v pripadé poruseni smluvnich podminek a pravidel

spoluprace

22 () MARY KaY



Dallas 2027 Motivaéni programy

DALLAS 2027

Kvalifika¢ni obdobi:
1.5.2026 - 30. 4. 2027

Urceno pro nezavislé
Sales Directors vSech urovni.

KATEGORIE, VE KTERYCH SE MUZETE NA VYROCNI/
KONFERENCI DO DALLASU KVALIFIKOVAT:

1. KATEGORIE: TVORBA OFFSPRINGU

Urcend pro nezavislé Sales Directors v8ech Urovni

(s datem debutu do 1. 2. 2025), kromé nezavislych National Sales Directors.

2. KATEGORIE: NOVE NEZAVISLE SALES DIRECTORS
Urcena pro vSechny nove nezavislé Sales Directors debutujici v obdobi
od1.3.2026 do 1.2.2027.

3.KATEGORIE: ROSTOUCi NEZAVISLE SALES DIRECTORS
Ur¢ena pro vSechny nezavislé Sales Directors debutujici v obdobf
o0d1.3.2025do 1.2.2026.

4. KATEGORIE: NEZAVISLE NATIONAL SALES DIRECTORS

Urcena pro nezavislé National Sales Directors.

TIP PRO VAS

Podrobné podminky
najdete na MK InTouch”.

\
-

Jako nezavisla kosmetickd poradkyné byste méla respektovat
filozofii spolecnosti Mary Kay, ridit se pravidly a ustanovenimi
uzavrenych smluv a fidit se zlatym pravidlem. Abyste mohla
ocenéni za spinéni programu/vyzvy ziskat, musi byt vase
Jjednani po dobu trvani programu/vyzvy a v dobé ocefiovani
v souladu s principy spole¢nosti Mary Kay. Spole¢nost si

déle vyhrazuje prévo na diskvalifikaci nezavislé kosmetické
poradkyné v pripadé poruseni smluvnich podminek a pravidel
spoluprace. Upozorfiujeme, Ze podminkou pro Ucast je platny
biometricky pas a platny, \:\\ ment ESTA nebo vizum.




Motivacni programy w Zajezd pro TOP nezavislé Sales Directors

ZAJEZD’ PRO TOP NEZAVISLE
SALES DIRECTORS 2027

kaéni obdobi: 1.3.2026 - 28. 2. 2027

Tydenni zahranic¢ni pobyt pro nejlepsi nezavislé Sales Directors s manzely
v exkluzivnim hotelu a exotické lokalité. Specialni program pro tuto skupinu
zahrnuje kromé odpocdinku také skolent.

KdyZ narazite na prekazku,

proméiiteji v prileZitost.
Mate volbu. Budji prekonéte
a zvitézite neboji dovolite,
aby prelkonala ona vas a prohrajete.
Ta volba je vase a pouze vase. Udélejte
téch par krokiit navic, do kterych

se ostatnim nechce. Je mnohem lepsi

byt vycerpana tispéchem nez

odpocinuta diky neuspéchu.

Obrazky jsouilustracni
Jako nezavislé poradkyné byste méla respektovat filosofii spole¢nosti Mary Kay, fidit se pravidly a ustanovenimi uzavienych smiuv a Fidit se zlatym pravidlem. Abyste mohla ocenéni
za splnéni programu/vyzvy ziskat, musf byt vase jednani po dobu trvani programu/vyzvy a v dobé oceriovani v souladu s principy spole¢nosti Mary Kay. Spole¢nost si déle vyhrazuje
préavo na diskvalifikaci nezavislé kosmetické poradkyné v pripadé porusenf smiuvnich podminek a pravidel spoluprace Upozorfiujeme, Ze podminkou pro U¢ast na zgjezdu je cestovni
biometricky pas platny minimalné 6 mésict po terminu vstupu do zemé pobytu. Tato podminka se miZe liit podle dané destinace

*Nejedné se o zajezd ve smyslu zakona ¢ 89/2012 Sb. (obcansky zékonik) a souvisejicich pravnich predpist

Podrobné podminky najdete na MK InTouch®
24\ MARY kaY



AUTO S MARY KAY

Program urceny pro nezavislé Sales Directors na vsech urovnich
kromé nezavislych National Sales Directors a nezavislych
Sales Directors, které predlozZily Zavazek ke vstupu do NIQ

nebojsou praveé v kvalifikacnim obdobi NIQ
(délejen Sales Directors a National Sales Directors).

PODMINKY PROGRAMU AUTO S MARY KAY:

1. KVALIFIKACNI OBDOBI (6 mésice: tj 2 po sobéjdouct seminarnf Etvrtlet)

1. Dokvalifikace na program Auto s Mary Kay je mozné vstoupit 4x ro¢né, a to vzdy
na za¢4tku semindrnino ¢tvrtlet!. Program bude vyhodnocen vzdy po ukonéeni
seminarnino Ctvrtlet!, kvalifikacni obdobi nenfmozné zkrétit.

2.V piipadé, Ze se rozhodnete vstoupit do kvalifikacniho obdob, je potfebné, abyste
dorugila spole¢nostiMary Kay vyplnény Zavazek nezavislé Sales Director ke
vstupu do programu Auto s Mary Kay, a to nejpozdeji 2 pracovni dny pred koncem
posledniho mésice seminérniho Ctrtlet!, ktery predchézi seminarnimu Ctvrtleti,

v kterém do kvalifikace vstupujete

3. Musite dosahnout tymovou produkci min. 780 basics za kazdé seminarni
Ctvrtleti béhem dvou po sobé nasledujicich seminarnich ctvrtleti.

4. Produkce offspringd se nezapocitéva v kvalifikacnim obdobi ani po dobu trvani
programu

5. Po dobu celeho kvalifikacniho obdobl musite plnit minimalni tymovou mésicni
produkci ve vysi 80 basics.

6. Béhem celého kvalifikatnino obdobi musite byt aktivni

1. TRVANi PROGRAMU

Trvani 48 mésicll (16 po sobé nésledujicich seminarnich Stvrtletl) u automobilu

Mercedes-Benz tridy GLA

1. Do obdobi trvani programu postupujete pouze po spinéni viech podminek
kvalifika¢nino obdobl

2. Po uplynutikvalifikacnino obdobije tfeba dosahnout tymovou produkci
min. 780 basics za kazdé seminarni ¢tvrtleti (orlimér 260 basics za mésic).

3.Vpripadé, Ze dosahnete béhem nékterého ze seminérnich Ctvrtletfv obdobi trvani
programu tymove produkce vyssinez 780 basics a nasledujicl seminarni Etvrtletf
miniméalni poZadovanou tymovou produkci 780 basics nesplnite, miiZete si tymovou
produkci z predchoziho Ctvrtletl presahujic! povinné minimum (1. produkei nad
780 basics) zapocist v nasledujicim ctvrtletl. Produkei presahujict poZzadovanych
780 basics je moZné prevest jen do nasledujiciho seminérniho Ctvrtlet!.

4. Po celou dobu trvani programu musite byt aktivni

5. Po spinénf podminek kvalifikac¢niho obdobi podepiSete smlouvu se spolecnosti
Mary Kay, kterou se zavazujete plnit podminky programu Auto s Mary Kay, ajste
povinna fdit se a dodrzovat veskeré naleZitosti vyplyvajici z této smlouvy.

6. Primo s leasingovou spolecnosti podepiSete smlouvy a dokumenty tykajici se
operativniho leasingu. Zérover jste povinna podepsat viechny ostatnf dokumenty
asmlouvy tykajici se leasingu a jste povinna ridit se a dodrzovat veskeré naleZitosti
vyplyvajici z téchto dokumentd a smiuv.

Auto s Mary Kay

Motivaéni programy

\\\'

NEPLNENI POVINNE PRODUKCE

1. Béhem kvalifika¢niho obdobfje poZadovana min. produkce 780 basics
za seminarni Ctvrtleti. Pokud nesplnite tuto minimalni produkci béhem
nékterého ze semindrnich ctvrtleti kvalifikaéniho obdobi, neméte moZnost
postoupit do dalsiho obdobi trvanf programu. Mate moznost znovu zacit
kvalifikacni obdobi na za¢atku nasledujiciho seminarniho Ctvrtletl nebo
kterénhokoli dalstho seminarniho Ctvrtleti.

2.V pripadé, ze nesplnite predepsanou povinnou produkci béhem obdobf
trvani programu, jste povinna uhradit pomérnou ¢ast leasingove splatky
apomeérnou ¢ast pojisténi automobilu za celé seminarni Ctvrtleti, behem
kterého jste nesplnila stanovenou poZzadovanou produkci, na zakladé
dosaZzené produkce (véetné tymové produkce, kierou jste zapocetla
z predchoziho seminérniho ctvrtletl) podle nasledujici tabulky:

Dosazena Uroven pozadované tymové

Pomérna ¢ast leasingovych
splatek a pojisténi hrazenych
Sales Director (v %)

produkce v predchozim semin. ctvrtleti
po dobu trvani programu (v basics)

780 b.u. avice 0%
700-779,99 20 %
600 - 699,99 40 %
550 -599,99 50 %
480-549,99 60 %
390 -479,99 80 %
389,99 a méneé 100 %
REKVALIFIKACE

1.V pfipadé, Ze mate zajem nadéle pokracovat v programu Auto
s Mary Kay po ukonceni predchézejiciho programu, miizete v ném
pokracovat, a to po spinénif aktualnich podminek pro kvalifikacni obdob

2.V tomto pripadé je potiebné, abyste dorucila spolecnosti Mary Kay

vypinény Zavazek nezavislé Sales Director ke vstupu do programu
Auto s Mary Kay, a to nejpozdéji 2 pracovni dny pred koncem poslednino
mesice seminarniho Ctvrtlet, ktery predchazi seminarnimu Ctvrtlet,

ve kterém do rekvalifikace vstupujete

3. Pokud spinite podminky, zacnete po ukonceni novy program,

pro ktery platf v té& dobé€ aktualni podminky programu Auto s Mary Kay

4. Pokud nesplnite podminky kvalifikacniho obdobi, miiZete se pokusit

o dalsivstup do programu Auto s Mary Kay v kterémkoliv z nasledujicich

seminarnich Ctvrtletich bez omezeni

Uvedené podminky programu Auto s Mary Kay jsou zkracenou verzf podrobnych podminek tohoto programu a Sales Director
Je povinnatidit se vyhradné podrobnymi podminkami uvedenymi na MK InTouch®

Tyto podminky platf do odvolédni a spolecnost Mary Kay si vyhrazuje pravo je aktualizovat

Jako nezavisla kosmeticka poradkyné byste méla respektovat filozofii spolecnosti Mary Kay, Fidit se pravidly a ustanovenimi uzavenych smiuv a ridit se zlatym pravidiem
Abyste mohla ocenéni za splnéni programu/vyzvy ziskat, musi byt vase jednani po dobu trvani programu/vyzvy a v dobé oceriovaniv souladu
s principy spole¢nosti Mary Kay. Spole¢nost si déle vyhrazuje prévo na diskvalifikaci nezavislé kosmetickeé poradkyné v pripadé
poruseni smluvnich podminek a pravidel spoluprace
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Motivacni programy w Programy pro nezavislé NSD

PROGRAMY* PRO NEZAVISLE NSD

NSD ASSEMBLY 2027

Skoleni pro evropské nezavislé NSD
e Termin a misto konanf bude upresnéno

Nezavisle NSD majf moznost se kvalifikovat
na razovy automobil znacky Mercedes-Benz
Podrobné informace o podminkach programu
Jjsouk dispoziciv brozure Viyhody pozice
nezavislé NSD, kterou naleznete

na MK InTouch®

NSD SUMMIT 2027

o Kvalifikacni obdobf: 05/2026 - 04/2027

o Summit — Osaka, Japonsko v terminu 31.5. - 6. 6. 2027.

e Inner Circle - Kjoto, Japonsko v terminu 6.6. - 9. 6. 2027

» Debutujte jako nova nezavisld National Sales Director v obdobf
kvalifikace na NSD Summit a méjte minimalné 10 offspringi nezavislych
Sales Directors v 1. linii na konci kvalifikace (1. duben 2027).

» Bud'te na mezinarodni Urovni
> Méjte 12 offspringli nezévislych Sales Directors v 1. linii,

7 toho 6 na pozicinezavislé Senior Sales Director

> Méjte 11 of fspring nezavislych Sales Directors v 1. linii,
z toho 7 na pozicinezavislé Senior Sales Director

> Méjte 10 offspringl nezavislych Sales Directors v 1. linii,
g 7 toho 8 na pozicinezavislé Senior Sales Director

> Méjte 9 of fspringl nezavislych Sales Directors v 1. linii,
z toho 9 na poziciinezavislé Senior Sales Director

o Zvyste pocet of fspringl nezavislych Sales Directors v 1. linii
0 1 nezavislou Sales Director nebo o 1 nezavislou Senior Sales
Director a méjte minimalné 10 of fspring nezavislych Sales Directors
v 1. linii na koncikvalifika¢niho obdobf (1. duben 2027).

e Dosahnéte statusu Inner Circle

(na z&kladé vysledkl predchazejiciho seminarniho roku).

e Doséhnéte statusu Diamond Circle
(na zakladé vysledkd predchazejiciho seminarniho roku) a zaroven méjte

minimalné 8 offspringl nezavislych Sales Directors v 1.linii.

e Dosahnéte minimalnf produkce NSD oblasti, kterd bude odpovidat
50n&sobku minimélni poZadované tymoveé produkce nezavislé Sales
Director za 12 mésicl a zaroven zvyste produkci NSD oblasti v lokalni
méné v porovnan(s predchéazejicim kvalifikacnim obdobim na NSD Summit
minimalné o 5 %. Produkce oblasti se bude vypocitavat z produkce
of fspringli ze vdech linif neprifazené NSD oblastina zaklade vysledkd
12 mésicl kvalifika¢niho obdobina NSD Summit, ktere koncf 31. 3. 2027

e Zajezdu na NSD Summit se nezavisld NSD zucastni se svym
manZzelem/partnerem.

PROGRAM DIAMOND CIRCLE

V programu Diamond Circle se kvalifikujete, jakmile doséhnete poZzadované
vyse vNSD provizich béhem kvalifikacniho obdobi od 08/2026 do 07/2027.

Podrobné informace o podminkach programu jsou k dispozici v brozure

Vyhody pozice nezavislé NSD, kterou naleznete na MK InTouch®

OCENEN:i:
e zlaty odznak Diamond Circle (ziskate ho, pokud splnite kvalifikacni
podminky poprve)

o diamant do naramku
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V programu Inner Circle se kvalifikujete, jakmile dosahnete poZadované
vySe vNSD provizich béhem kvalifikaéniho obdobi od 08/2026 do 07/2027.

Podrobne informace o podminkach programu jsou k dispozici
v broZure Vyhody pozice nezavislé NSD, kterou naleznete na MK InTouch®

OCENENI:

o Zlaty odznak Inner Circle (ziskéte ho, pokud splnite kvalifikacni podminky poprve)
e 2 diamanty do naramku

e extra zdjezd v ramci NSD Summitu 2028

e moznost letét na NSD Summit 2028 v tridé business

*Uvedené programy jsou jen vybérem ze viech programC uré¢enych pro nezavislé NSD a nékteré podminky jsou zkraceny.
Pokud vas zajimaji vsechny vyhody pozice nezavislé NSD a zplsob zapo&tu provizi, kliknéte na MK InTouch’



Ocenéni Go-Give Kariéra s Mary Kay

OCENENIi GO-G/VE

Ocenéni Go-Give je nejprestiznéjsim tradi¢nim ocenénim spole¢nosti, Mary
Kay, nejhezcipocta, kterou mlize nezavisla Sales Director (/Sech trovn/kromé
nezavislé National Sales Directors) ziskat, ztélesnujici zakladni princip firmy -
DAVAT ViC NEZ BRAT Toto ocenénl patif zenam, které maji ,srdce na dlani’,
Jjsou pfipravené vzdy pomoci a piedstavujf nasi nadéji pro budoucnost. Prvni
ocenéni Go-Cive bylo udéleno v roce 1978 jako pamatka na Sue Z. Vickers,
kterd v tomto roce tragicky zemrela. Sue béhem svého plsobenis Mary Kay
ovlivnila Zivoty tisicti Zen v Americe svym nezistnym chovanim. Princip davat vic
nez brat bude i v budoucnu predstavovat dilezity zékladnikamen spole¢nosti
Mary Kay. Pokud budou v8echny nezévislé kosmetické poradkyné a nezavislé
Sales Directors usilovat o zaveden( tohoto pravidla do svého podnikani, bude

to znamenat potvrzeni nejvyssi profesionalni Urovné, bezdhonnosti

a Cestnosti.Zaklady této spolecnosti pak zlistanou

pevne, tak jak o tom snila sama zakladatelka
Mary Kay Ash

PRAVIDLA HLASOVANI

Kazdé nezavisla kosmeticka poradkyné ma na kazdé seminarni Ctvrtletijeden
hlas, ktery miiZze odevzdat nezavislé Sales Director, kteréd podle ni nejvice

ztlesriuje zakladni principy spolecnosti. Hlasovani probiha na Mary Kay InTouch

o Kazdeé Ctvrtletije nezavislymi kosmetickymi poradkynémi zvolena jedna

nezavisla Sales Director, kterd se stane drzitelkou Go-Give daného Ctvrtleti

o Na Vyrocnikonferencije ze Ctyr Ctvrtletnich drZitelek vybréna jedna, které

ziska ocenéni Go-Give za uplynuly seminérni rok

o Nezavisld Sales Director, ktera spinila podminky a obdrZela nejvice hlast
ziska zlatou broz Go-Give s diamanty a bude ji pfedan putovni pohar

Go-Give, Serpa Go-Give, korunka a kvétiny

e Hlasovéani probihd na www.marykayintouch.cz nebo miiZzete
pro rychly pristup k dotazniku nacist QR kod, ktery je vzdy uveden

v Casopise Applause

~Pamatujte si, Ze stésti
a uspéch v Mary Kay jsou podminéné
pomoci druhym. Vase kariéra bude
vzkvétat umérné k mnozZstvi
Ppéce a lasky, kterou prinesete
do Zivota ostatnich.”

eyl

| vy muzete pomoci zachovat tento princip tim, ze ho

zaradite do svého kazdodenniho Zivota a stane se

prirozenou soucasti vaseho jednaniivas samych.

MARY KAY 27



2o

Mé zakaznice

Socialni
sité

MyBusiness/
Reporty

InTouch®

Objednavkovy
systém

e MARY KAY %PRESS
iNlouch CONNECT

MARY KAY Mobilni aplikace

Kontaktovat nas miizete také primo
zMary Kay InTouch® prostfednictvim
Moje pozadavky

Mary Kay (Czech Republic), s.r. o.
tel:296 114 111
www.marykay.cz

mary kay JOLYE

WHATSAPP:

733790030
(pouze pro textovou Aplikace
komunikaci) Interaktivni katalogy

@ o MARVI(Iv\V E|n‘ d

@ MaryKayCZSK Aplikace Aplikace
Link & Learn Mary Kay InTouch®

it
H





